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“La agricultura es la profesion propia del sabio, la mas adecuada

al sencillo y la ocupacién mas digna para todo hombre libre™.

CICERON.
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l.  INTRODUCCION

El arroz Oryza sativa L es el cereal mas cultivado en el mundo, con una

produccion mundial que alcanza en 2007 el nivel record de 643 millones de

toneladas. (Alimentacién sana. 2009)

El arroz, es un cultivo que en el pais reviste vital importancia socio-econémica
por ser un alimento basico en la dieta de los ecuatorianos, por su contenido

proteico y por la costumbre de su consumo. (Alimentacién sana. 2009)

En el Ecuador el cultivo de esta graminea se realiza en dos ciclos productivos:
invierno y verano. Sembrado una superficie anual de alrededor de 300000
hectareas, en las provincias de Guayas y Los Rios. (Empresa peruana
Agrotocache. 2008)

Las principales variedades de arroz que se siembra en Ecuador son: INIAP 11,
INIAP 14, INIAP 15, obtenidas por el Instituto Nacional de Investigaciones

Agropecuarias (INIAP) hace 15 afios.

Existen otras variedades, las de PRONACA que son SFL 09y SFL 011y
otras variedades de semillas sin certificacion. Del total del area sembrada de
arroz a nivel nacional, el 20 % se siembra con semilla certificada. (INIAP. 2011)

Con el nacimiento de la Ley de Reforma Agraria en el afio de 1972, se
organizan un grupo de 52 agricultores, que viven en los recinto el Prado y Flor
de Maria y constituyen la Cooperativa "Alianza Definitiva" de Daule.

(Alimentacion sana. 2009)

Los agricultores de la cooperativa tienen como mayor limitante para su
economica, la dificultad para identificar la mejor opcion de comercializacion ya
gue los productores depende totalmente de los comerciantes locales, quiénes

pagan precios relativamente bajos.



Los objetivos planteados en esta investigacion fueron:

e Conocer el volumen de produccién de arroz Oryza sativa L de los 52

productores de la Cooperativa “Alianza Definitiva” de la cuenca central del

rio Daule

e l|dentificar las principales cadenas de comercializacion del arroz Oryza

sativa L en la zona de influencia.

e Determinar el costo de produccion por unidad de superficie.



ll.  MARCO TEORICO

2.1. Origen del arroz

Se cree que el cultivo del arroz se inici6 hace mas de 6500 afios,
desarrollandose paralelamente en varios paises: los primeros cultivos

aparecen en la China 5000 afios antes de nuestra era.

Aungue en sus origenes el arroz crecia de manera salvaje, hoy en dia las
variedades que se cultivan en la mayoria de los paises pertenecen al tipo
Oryza, que cuenta con una veintena de especies, de las cuales solamente dos

presentan un interés agricola para el hombre. Oryza sativa L (arroz comun

asiatico) y presente en la mayoria de los paises orizicolas en el mundo.
(INIAP. 2008)

Se considera como uno de los cereales de mayor consumo en el mundo,
siendo el sureste de Asia donde se produce y consume mas. Su cultivo es uno
de los mas importantes al practicarse en mas de 100 paises y a la vez es
alimento basico de mas de la mitad de la poblacion mundial. (Alimentacion
sana. 2009)



2.2. Clasificacion taxonémica

Reino Plantae
Division Magnoliophyta
Clase Liliopsida
Orden Poales
Familia Poaceae
Geénero Oryza
Especie O. sativa
Nombre Oryza sativa
binomial I

Fuente: http://www.infoagro.com/herbaceos/cereales/arroz.htm

2.3. Descripcion botanica

2.3.1. Raices

Las raices son delgadas, fibrosas y fasciculadas. Posee dos tipos de raices:
seminales que se originan de la radicula y son de naturaleza temporal y las
raices adventicias secundarias, que tienen una libre ramificacion y se forman
a partir de los nudos inferiores del tallo joven. Estas ultimas sustituyen a las

raices seminales. Centro Internacional de Agricultura Tropical (CIAT. 2005)
2.3.2. Tallo

El tallo se forma de nudos y entrenudos alternados, siendo cilindrico, nudoso,
glabro y de 60-120 cm de longitud. Organizacion de las Naciones unidas para
la Alimentacion y Agricultura (FAO. 2006)

5.3.3. Hojas

Las hojas son alternas, envainadoras, con el limbo lineal, agudo, largo y plano.

En el punto de reunion de la vaina y el limbo se encuentra una ligula



membranosa, bifida y erguida que presenta en el borde inferior una serie de
cirros largos y sedosos. (FAO. 2006)

5.3.4. Flores

Son de color verde blanquecino dispuestas en espiguillas cuyo conjunto
constituye una panoja grande, terminal, estrecha y colgante después de la
floracion. Inflorescencia: es una panicula determinada que se localiza sobre el
vastago terminal, siendo una espiguilla la unidad de la panicula, y consiste en
dos lemas estériles, la raquilla y el fldsculo. (Sempértegui, L et. al)

2.3.5. Grano

El grano de arroz es el ovario maduro. El grano descascarado de arroz
(cariopside) con el pericarpio parduzco se conoce como arroz café; el grano

de arroz sin cascara con un pericarpio rojo, es el arroz rojo. (CIAT. 2005)

2.4. Requerimientos edafoclimaticos

2.4.1. Clima

Se trata de un cultivo tropical y subtropical, aunque la mayor produccion a nivel
mundial se concentra en los climas humedos tropicales, pero también se

puede cultivar en las regiones humedas. (CIAT. 2005)

2.4.2. Suelo

El cultivo tiene lugar en una amplia gama de suelos, variando la textura desde
arenosa a arcillosa. Se suele cultivar en suelos de textura fina y media, propia
del proceso de sedimentacion en las amplias llanuras inundadas y deltas de

los rios. Los suelos de textura fina dificultan las labores, pero son mas fértiles



al tener mayor contenido de arcilla, materia organica y suministrar mas
nutrientes. Por tanto la textura del suelo juega un papel importante en el

manejo del riego y de los fertilizantes.

2.4.3. pH

La mayoria de los suelos tienden a cambiar su pH hacia la neutralidad pocas
semanas después de la inundacion. El pH de los suelos &cidos aumenta con
la inundacion, mientras que para suelos alcalinos ocurre lo contrario. El pH
Optimo para el arroz es 6.6, pues con este valor la liberacion microbiana de
nitrogeno y fésforo de la materia organica, y la disponibilidad de fésforo son
altas y ademés las concentraciones de sustancias que interfieren en la
absorcién de nutrientes, tales como aluminio, manganeso, hierro, didxido de

carbono y &cidos organicos estan por debajo del nivel téxico. (Infoagro. 2008)

2.5. Control cultural

2.5.1. Preparacién del suelo

Se realiza antes del periodo de lluvias mediante uno a dos pases de rastra, lo
que permite una buena aireacion de suelo destruccion de huevos y larvas y la
incorporacion de materia organica, después de 10 a 15 dias se introduce agua
y se realiza el primer pase de fangueo que permite la incorporacion de
malezas y arroz germinado. De inmediato se realiza un segundo pase de
fangueo acoplando a la parte posterior del tractor o del canguro un tablén o
listbn de madera para nivelar el suelo dejandolo listo para el trasplante.

(Fundacién Hogares Juveniles Campesinos. 2008)



2.5.2. Siembra

Puede realizarse la siembra a voleo, a mano, con maquina o por avion. La
siembra debe hacerse cuando el agua se encuentra clara y se haya depositado

los lodos en el fondo.

La cantidad de semillas empleadas debe dar lugar a un cierto niumero de
tallos/mz2, después del ahijamiento, que sea el 6ptimo productivo para cada
variedad, y que produzcan espigas que maduren lo mas uniformemente

posible.

2.5.3. Riego

El cultivo de arroz es muy exigente en agua, el agua debe estar presente en
el momento de la preparacion de suelo (fangueo) y se necesita una lamina de
agua de 4 a 6 cm para el trasplante, luego se procede a sacar al agua para el
control de malezas el cual puede ser con un herbicida selectivo como es el
Prowl (Pendimetalin) pre emergente. Corporacion Colombiana de
Investigacion Agropecuaria (CORPOICA. 2008)

Luego de esto se procede a inundar para realizar fertilizaciones desde este
momento podemos considerar que la inundacion ya es de caracter
permanente, hasta el momento de la cosecha para lo cual el agua debe ser

sacada de 20 a 25 dias antes de la cosecha para facilitar esta labor.

2.5.4. Control de malezas

Las malezas se pueden controlar a través de métodos culturales, mecanicos

y quimicos siendo la mas adecuada la combinacién de estas, por lo que se



debe realizar una buena preparacién de suelo, uso de semilla certificada o
registrada, mantener muros y canales de riego libre de malezas correcta

densidad de siembra, manejo adecuado de la lamina de agua. (INIAP. 1999)

254.1. Malezas

Las principales malezas que tiene el cultivo del arroz son plantas flotantes

Echinochloa colonum y plantas marginales heteranthera reniformis que se

combate con dosis de Betazon, Molinate.

2.5.5. Fertilizacion

En el caso de las variedades con las cuales se estan trabajando y de acuerdo
a la zona y con el estudio de andlisis de suelo se recomienda una fertilizacion

nitrogenada, la cual puede realizarse con Urea o Sulfato de Amonio.

Las dosis para la zona de los propagadores es de 6 qqg de Urea por ha basados
en los requerimientos de cultivo de arroz para suelos con bajo contenido de
nitrdgeno, esta debe ser fraccionada en tres aplicaciones a los 25, 45 dias y

60 dias con 2 qqg de Urea por aplicacién. (Infoagro. 2008)

2.5.6. Recoleccién

El momento 6ptimo de recoleccion es cuando la panicula alcanza su madurez
fisiolégica (cuando el 95% de los granos tengan el color paja y el resto estén
amarillentos) y la humedad del grano sea del 20 al 27%. Se recomienda la
recoleccion mecanizada, empleando una cosechadora provista de orugas.
(Infoagro. 2008)



En el precio del arroz tiene especial interés el porcentaje de granos enteros
sobre el total de los cosechados, pues este valor depende sobre todo de la
variedad, pero también varia en funcion del momento de la recoleccion, ya que
si el arroz se siega muy verde, el periodo de manipulacion se incrementa en el
secadero, con el resultado de una disminucién de dicho porcentaje. Después
del trillado el arroz puede presentar una humedad del 25 al 30%, por lo que
debe secarse hasta alcanzar un grado de humedad inferior al 14%. (INIAP.
1999)

2.5.7 Seleccién mecéanica

Una vez finalizadas las operaciones de recoleccion y secado, de cada partida
destinada a semilla, se llevan a cabo las determinaciones de calidad
reglamentarias (impurezas, humedad, granos rojos, germinacion, etc.),
eliminandose las que no reunen las debidas condiciones. La seleccion
mecanica tiene por objeto separar aquellas materias o tipos de granos que no
interesa conservar junto a la semilla seleccionada, mejorando la calidad de la
misma. Esta operacion se realiza mediante maquinas limpiadoras y
seleccionadoras, que eliminan las materias indeseables (cascarilla, pajas,

granos partidos, semillas de malas hierbas, etc.). (FAO. 2006)

2.5.8. Cosecha

La cosecha del arroz se realiza en forma mecanizada la cual hace las labores
de cortar y trillar el arroz, se debe tomar en cuenta que la maquina este limpia

para que no se produzca una mezcla varietal.

El proceso de cosecha para su posterior ingreso a la planta se lo pone en
sacas de 205 libras y se lo efectua cuando macollos como las hojas toman una

coloracién amarillenta, las espigas se encuentran completamente dobladas



debido al peso de los granos, no se debe permitir la sobre maduracion de los

granos en la planta, para evitar el desgrane.

El tiempo de cosecha depende de la variedad y las condiciones climéaticas la
cual puede variar de 90 a 110 dias. (CORPOICA. 2008)

2.5.9. Postcosecha

El manejo de postcosecha del cultivo de arroz es determinante a la hora de
valorar la calidad del producto. En este aspecto, los principales factores son el
momento ideal de la cosecha, separacion de granos por variedades, el tiempo

de entrega en el silo, el secado y cuidados de almacenamiento. (CIRAD. 2008)

Aspectos a considerarse en post cosecha:

a. Determinacién de la madurez: Para conocer el periodo Optimo de
cosecha, se toma la espiga o cola con la mano, se ejerce cierta presion y
cuando se desprende el 50 % de los granos esta en su momento.

b. Secado: Una vez cosechado el grano debera ser trasladado a una
secadora, en carpa, secado en patios de cementos para bajar la humedad
al 13%.

c. Almacenamiento: El grano de arroz, para su almacenamiento, debera ser
secado al 13% de humedad, esto permitird guardarlo sin peligro de
enfermedades y plagas. Hoja blanca, el sintoma mas tipico es una o mas
rayas de color blanco o blanco amarillentas en la lamina foliar.

d. Valor agregado: El cultivo del arroz es uno de los cultivos mas importantes
en el sector agropecuario y en la dieta de los ecuatorianos, la dependencia
de arroz a nivel internacional aun no ha disminuido, este es un producto

basico con demanda en el &mbito nacional. (Abad, C. 2010)
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2.6. Mejoramiento genético

El rendimiento mundial del arroz para 1996 fue de 2.52 Tm/ha, y se proyecta
que para el afio 2010 el rendimiento sera de 2.87 Tm/ha, un incremento anual
de 0.93%. Incremento un poco optimista si consideramos que el incremento
en los ultimos 6 afos fue de 0.68%, la base para ese rendimiento "optimista”
proyectado responde basicamente al desarrollo e incremento en el uso de

variedades mejoradas.

Las variedades de arroz cultivadas han ido variando en los ultimos afios,
mediante una gradual renovacion de las mas antiguas, en funcién de las
mejores caracteristicas; provocando la desaparicion de determinadas
variedades, pues las nuevas ofrecen mejores rendimientos, una mayor
resistencia a enfermedades, altura mas baja, mejor calidad de grano o una

mayor produccion. (De la Torre, R. 2007)

Los programas de mejora genética se basan en la produccion de plantas de
arroz dihaploides, mediante el cultivo de anteras de plantas obtenidas a partir
de cruzamientos previos. EI empleo de lineas haploides incrementa la
eficiencia de seleccion de caracteres de origen poligénico y facilita la deteccion
de mutaciones recesivas. El cultivo in vitro continuado de lineas de cultivo de
anteras origina variaciones genéticas, en este caso denominadas
gametoclonales, que han dado lugar a nuevas variedades de arroz. Consejo

Europeo de Informacion sobre la Alimentacion (EUFIC. 2005)

2.7. Variedades comerciales

e INIAP 11

e INIAP 14
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e INIAP 15 (INIAP, 2008)

Semillas de Pronaca (recién lanzadas)

2.8.

2.8

e SFLO9

e SFLO011 Procesadora Nacional de Alimentos (PRONACA. 2008)

Plagas y enfermedades

.1. Plagas

La mayoria de plagas que encontramos en la zona no sobrepasan el umbral

econdmico pero entre las principales plagas g podemos encontrar tenemos:

Gusano Cogollero Spodoptorafrugiperda.- Son larvas de color variable,

poseen una “Y” invertida en la cabeza.

Chinche de la espiga Tibracalimba tiventris.- Comunmente llamado

chinche hediondo, los adultos y los estados inmaduros se instalan en la

base del tallo usualmente con la cabeza hacia abajo.

Chinches Oebalus sp.- Chinches de color marrén, el cuerpo presenta
manchas amarillas. (INIAP. 2008)

Gusanos rojos y blancos del arroz.- Se trata de las especies

Ortocladius sp. (larvas rojas) y Cricotopus sp. (larvas blancas

parduzcas). Pasan el invierno en estado larvario, pero al inicio del verano
aparecen los adultos de la primera generacion. La hembra realiza la puesta
sobre aguas mansasy claras. La puesta es mucilaginosa, y cuando el arroz

estd emergido, las puestas se quedan adheridas a los tallos. Las larvas
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pasan por cuatro estadios hasta alcanzar los 12-16 mm de longitud,
estando caracterizadas por sus diferentes tonalidades.

Las larvas de 32 y 42 edad ocasionan fuertes dafios en las siembras,
alimentandose de las raicillas de las plantulas, ademas pueden dar lugar
a un encamado precoz, que se produce cuando los tratamientos no
alcanzan una eficacia suficiente o ha empezado el ataque de la primera
generacion. Las larvas de color blanco devoran el interior del grano de

siembra.

Control: El momento de la aplicacion de insecticidas viene determinado

por el tiempo transcurrido entre la inundacién de la parcela y la siembra.

Realizar tratamientos tempranos.

Realizar pulverizaciones o espolvoréos contra los adultos en vuelo.

Aplicar tratamientos al agua, contra las larvas que se desarrollan en ella, a
los pocos dias de la siembra, dejando el agua estancada 48 horas. (Mufioz,
A. 2009)

Tijeretas del arrozal o gusanos rojos Ortocladius sp.- Se trata de las
pupas de los dipteros de la familia Ephydridae, dichas pupas se observan
en las hojas de las plantulas de arroz en sus primeros estadios. La
caracteristica mas importante, de la que deriva su nombre, es la presencia
de un apéndice quitinoso bifido, que permanece cuando se fija a la raiz

mediante un érgano prensil formado por los tres ultimos segmentos.

La larva se engrosa, fijAndose en el soporte y cambiando de coloracién

desde gris a amarillento, durando este periodo entre 4-5 dias. Las tijeretas
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perjudican el desarrollo del cultivo s6lo cuando se fijan en grandes
cantidades.

Control: Como su ciclo coincide con el de los gusanos rojos, al tratar estos,
se eliminan las tijeretas, no siendo frecuente los tratamientos especificos.
(CORPOICA. 2008)

Rosquilla Mythimna.- Son lepidopteros de origen americano con gran
distribucion geografica. Sus larvas llegan a alcanzar hasta 4 cm. de longitud
completando su desarrollo en 25-30 dias, son de color pardo verdoso, con
tres lineas dorsales blanquecinas. A principios de julio tiene lugar la puesta
sobre el envés de las hojas, alcanzando las larvas su maximo desarrollo a
los 25-30 dias, formando la crisalida entre el tallo y la vaina de las hojas.
Las orugas devoran las hojas desde los margenes de la parcela o en

rodales en los que el arroz esta mas receptivo para la puesta.

Control:

Captura de adultos con lamparas, que ejercen gran atraccion.

Pulverizaciones en las horas crepusculares a las primeras manifestaciones

de la plaga.

Se recomienda la aplicacion a dosis de 1.5-2 kg/ha de Triclorfon y 30 | de

caldo mediante aplicacion aérea. (INIAP. 2008)

Pulgones Sitobion avenae.- Son insectos hemipteros de la familia

Aphidae, considerados una plaga esporadicay transitoria en el arrozal. Los

dafios se manifiestan a partir de la floracion, observandose sobre las hojas
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y espigas. Si los ataques se producen en estado lechoso del arroz, se
producen deformaciones en las espigas y granos.

Control: Se realizan tratamientos quimicos empleando Fenitrotion 60%,
presentado como liquido ultra bajo volumen, a dosis de 1, 25 — 2,0 I/ha.
(INIAP. 1999)

2.8.2. Enfermedades

Quemazédn del arroz Pyricularia oryzae.- Es la enfermedad mas limitante

del cultivo de arroz.

Falso carbon Ustilaginoidea virens.- Las panojas presentan los granos

reemplazados por masas mas o menos globosas, rodeadas por las glumas
del grano, de aspecto aterciopelado, color amarillo a naranja, que luego

adquieren una coloracion gris verdoso a gris oscuro. (TAGEO. 2008)

Afnublo del arroz Rhizoctonia solani.- Esta enfermedad esté considerada

como la segunda en importancia econémica después de la Pyricularia.
Este incremento se debe a la intensidad del cultivo, al amplio uso de
variedades tempranas o semi-tempranas y al aumento en el uso de
fertilizantes nitrogenados. Las lesiones se producen principalmente en la
vaina, siendo éstas en un principio de forma ovoide, de color gris verdoso,
con una longitud que varia entre 1 y 3 cm de largo. El centro de la lesién
se torna blanco grisaceo, con un margen marrén. La presencia de
diferentes lesiones que lleguen a unirse causando la muerte de las hojas o

hasta de la planta entera.

La enfermedad se acentia en condiciones de elevada humedad y

temperatura. La humedad esta muy influenciada por la densidad de
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siembra, por tanto una alta densidad de siembra y elevadas dosis de
aplicacion de fertilizantes, tienden a incrementar el efecto de esta
enfermedad. El desarrollo de esta enfermedad puede ser vertical u
horizontal, siendo esta Ultima mas rapida y mas grave, sobre todo durante
la estacion humeda y en parcelas con un contenido elevado de abonos
nitrogenados.

Control:

e Recolectar las plantas afectadas.

¢ Manejo adecuado del agua, drenando 5-7 dias en el estado de maximo
ahijamiento.

e Se recomienda la siembra en linea en vez de la manual y la aplicacion
de superfosfato de calcio. (INIAP. 2008)

Podredumbre del tallo Fusarium moliniforme y Sclerotium oryzae.- Se

produce una podredumbre basal en plantas embrionarias donde la hoja
envuelve a la panicula. Estas manchas pueden llegar a unirse pudiendo
cubrir la mayor parte de la superficie de la hoja. Las paniculas sélo sufren
una podredumbre parcial, aunque puede observarse un polvo blanquecino

dentro de la vaina y en la panicula.

Control:

e Saneamiento del suelo.

e Utilizar altas dosis de potasio y dosis equilibradas de nitrégeno.

e Algunos cultivares mejorados genéticamente son resistentes a la
podredumbre del tallo.

e Quemar los rastrojos después de la recoleccion.

e Desinfeccion de la semilla (De la Torre. 2007)
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Nematodos del arroz

Ditylenchus angustus B.- Esta presente principalmente en arrozales de

aguas profundas.

Aphelenchoides besseyi.- Esta presente en todos los ecosistemas de

arroz, alimentandose de forma ectoparasita del meristemo apical del tallo.
Seguidamente, emigra a la panicula en desarrollo, penetrando en las
espiguillas antes de los ovarios y los estambres. Durante la maduracion del
grano, los nematodos entran en estado de anaerobiosis, pudiendo

sobrevivir en los granos hasta mas de tres afios.

Meloidogyne graminicola, Meloidogyne sp.- Son las especies mas

importantes de nematodos de raiz. Los sintomas incluyen clorosis,
reduccion del crecimiento, retraso en la floracién y aumento en el nimero

de granos vacios.

Pratylenchus indicus y Pratylenchus zeae. - Causan lesiones en la raiz

y son endoparasitos migratorios, que producen necrosis en las raices,
reduciendo como consecuencia la altura de las plantas y el nUmero de

hijos.

Control:

e Eliminar los restos de cosechas anteriores.

e Tratar las semillas con agua caliente a 52-57°C durante 15 minutos,
después de haber remojado las semillas en agua fria durante 3 horas.

e La rotacion de cultivos puede reducir los niveles de poblacion. (INIAP.
2003)
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2.9. Produccién del arroz en el Ecuador
2.9.1. Generalidades de produccién

En el Ecuador el cultivo del arroz se realiza tanto en el invierno como en el
verano, donde se depende mayoritariamente del agua de riego. “El Tercer
Censo Nacional Agropecuario del 2002 establece para el rubro arroz, 343.936
hectareas sembradas en 75.814 unidades de produccion, el 80% de las cuales
corresponde a propiedades menores a 10 hectareas.” El 96% de la superficie
cultivada se encuentra en el litoral ecuatoriano y la principal zona arrocera se
localiza a 10 metros sobre el nivel del mar. (PRONACA. 2008)

La distribucion de la superficie del cultivo se encuentra practicamente dividida
en dos provincias: Guayas con el 52% y Los Rios con un 42%. El 6% restante

es cultivado en otras provincias del litoral asi como en Loja y en la Amazonia.

Entre las principales variedades utilizadas en el Ecuador se encuentran: INIAP
11 y 14 como variedades mejoradas. Recientemente se han incorporado al
mercado dos nuevas variedades que son INIAP 15y 16. Solo el 20% del area

sembrada en el pais hace uso de semilla certificada. (INIAP. 2008)

Gracias a las favorables condiciones climéticas que benefician al Ecuador, es
posible sembrar arroz todo el afio. De cualquier forma, se debe resaltar que el
arroz de verano es el mas apreciado por su alta calidad.

2.9.2. Superficie, produccién y rendimientos

Entre los aflos 1991 y 2006, la superficie de arroz en el Ecuador se ha

incrementado de 283.247 a 321.747 hectareas. La produccion evaluada en
toneladas métricas ha pasado de 692.320 a 1. 222.639,0. En cuanto al
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rendimiento, éste ha aumentado casi media tonelada por hectérea. Sistema
de Integracion Centroamérica (SICA. 2008)

Las importaciones de arroz para el afilo 2006 fueron de 4,33 toneladas
métricas, que en su mayoria provenian de Estados Unidos. Las exportaciones
para el mismo afio alcanzaron las 4.078,14 toneladas métricas que en su
mayoria fueron destinadas hacia los mercados de Colombia, Italia, Francia y

Espana.

La produccion de arroz en toneladas métricas para el afio 2007 fue de 1.
734.135,0, concentrandose en la regién Costa la mayor parte de la produccién
equivalente a 1. 707.853,0 de toneladas métricas. En cuanto a las ventas del

cultivo, se vendieron 1. 568.338,0 de toneladas métricas en total nacional.

Dentro de la region Sierra, las provincias que practican el cultivo del arroz son:
Bolivar, Cafar, Cotopaxi, Loja y Pichincha, todas ellas con superficie,
produccion y ventas de la graminea (Coordinadora de organizaciones de

agricultores y ganaderos. (COAG. 2005)

La superficie de arroz sembrada en el Ecuador en el afio 2008 fue de 382.880
hectareas mientras que el area cosechada asciende a 354.841 hectareas, la
diferencia existente de 28.039 hectareas que no fueron cosechadas
posiblemente se perdieron por el ataque de plagas o enfermedades, junto a la
dura sequia que azot0 ciertas zonas costeras del pais. La produccién obtenida
del area cosechada fue de 1.442.052,0 toneladas. Las ventas para este mismo

afio ascendieron a 1.258.282,0 toneladas.
La region Costa aporta con una superficie sembrada de arroz de 376.391

hectareas equivalente al 98,30% de la produccion nacional, de las cuales se

cosechan 348.405 hectareas. La provincia del Guayas aporta con 203.173
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hectareas de superficie cosechada a nivel nacional seguida por la provincia de
Los Rios con 145.232 hectareas. (SICA. 2008)

2.10. Comercio del arroz

El consumo de arroz y por tanto el comercio esta diferenciado por los tipos de
arroz y por la calidad de los mismos. Se consideran los siguientes tipos de

arroz:

e De grano largo de perfil indica.- Este a su vez se clasifica de acuerdo al
porcentaje de granos partidos el que sean o no aroméaticos. Este tipo de
arroz representa el 85% del comercio mundial de arroz, incluyendo
aproximadamente del 10-15% de arroces aromaticos (tipos jazmin y
basmati), 35-40% de arroces de alta calidad (menos del 10% de granos

partidos) y del 30-35% de arroces de baja calidad.

e De grano medio/corto de tipo japonica.- El comercio de este tipo de arroces
representa solamente una cuota del 15%.El comercio mundial del arroz
durante los préoximos 15 afios (de 18 millones en 1996 a 21 millones
en2010), se estima que incrementara a razén de una tasa anual de 1.11%,
tasa significativamente inferior a la actual (8.82%) y refleja el hecho de que
el impacto mayor de la liberalizacion comercial mundial ha surtido efecto.

Sistema de Integracion Centroamérica (SICA. 2008)
2.11. Mercado mundial del arroz
Debido a las caracteristicas del mercado mundial del arroz, éste contribuye a
la volatilidad de los precios. Por tanto se consideran los siguientes aspectos

en el mercado internacional del arroz: destacan las pequefias cantidades

comercializadas respecto a las cantidades producidas o consumidas, por ello
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pequefios cambios en la produccion o en el consumo de alguno de los
principales productores/consumidores o paises compradores vendedores,
puede dar lugar a un gran impacto sobre el volumen puesto en el mercado y
por tanto, sobre los precios. Compafiia de Modelo Europeo de Produccién
(Portalbesana. 2008)

Otro aspecto a destacar es el alto grado de concentracidon entre los
exportadores de arroz en el mundo. Ya que el 85% de la exportacion procede
de 7-9 paises, por tanto variaciones de las ofertas de las existencias de arroz,
debidas a la climatologia por ejemplo, repercute finalmente sobre los precios.

2.12. Comercializacion

2.12.1. Lacomercializacién generalidades

La comercializacion es el proceso mediante el cual el producto llega del
productor al consumidor en el tiempo y sitio en la forma como el Gltimo desea.
Conferencia de Naciones Unidas sobre Comercio y desarrollo (UNCTAD.
2008)

En la época actual solo un eficiente sistema de comercializacion puede
proporcionar los alicientes necesarios para aumentar la produccion,
disponibilidad de alimentos para la poblacion en general y consecuentemente
constituye el medio esencial para tener éxito en los programas de fomento

destinados a elevar los niveles de vida
La comercializaciéon del arroz es una etapa tan importante como la produccion,

y en muchos casos puede implicar diferencias significativas en la rentabilidad

de la actividad. Sistema de Integracion Centroameérica (SICA. 2008)
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El mercado de commodities agropecuarios se comporta casi como un mercado
de competencia perfecta, donde vendedores y compradores tienen alto grado
de atomizacion, y, si bien es cierto que los productores no pueden influenciar
el mercado por ese gran grado de atomizacion que presentan, hay
herramientas a su disposicibn que permiten que un productor logre
diferenciarse de otro que comercializa el mismo producto: calidad del producto,
cobertura de precios (Mercado a Término y Mercado de Futuros y Opciones),

contratos anuales de produccién, son algunas de ellas. (PRONACA. 2008)

2.12.2. Formas de comercializaciéon

Los gastos en los que incurre el productor dependen de la forma en que se
comercialice su mercaderia. Basicamente, el productor tiene dos modalidades

de venta:

2.12.2.1. indirecta:

El productor entrega la mercaderia a un acopiador o cooperativa, quien
acondiciona la mercaderia y se encarga de buscar el comprador. El momento

de venta lo decide el productor. Los gastos en los que incurre el productor son:

e Fletes.- Uno denominado "corto" o "acarreo", que transporta la mercaderia
desde el campo hasta el acopio, y otro denominado "largo™" que transporta
la mercaderia desde el acopio hasta el destino final (exportador, industria,

etc.).

e Comisiones.- Pagada al acopio por ser intermediario del negocio, 0 a un
corredor cuando el acopio solo recibe, acondiciona y almacena la

mercaderia.
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Acondicionamiento.- En concepto del secado y/o limpieza de la

mercaderia.

Almacenaje.- El acopiador, por el servicio de almacenamiento, cobra un
porcentaje sobre la mercaderia recibida. Generalmente, el almacenaje
para los primeros meses es sin cargo. Si el productor no decide vender en
este periodo de tiempo, comienza a correr un cargo mensual por

almacenaje.

Paritarias.- En concepto de carga y descarga de la mercaderia en el

acopio y destinatario final.

2.12.2.2. Directa:

El productor vende a la industria o a un exportador. Puede intervenir un

corredor actuando como intermediario del negocio, quien cobra una comision

por tal concepto. Esta modalidad es utilizada por productores con alta escala

de produccion, generando un ahorro en sus gastos de comercializacion:

Fletes.- Solo uno, que va desde el campo al destino final.
Comisiones.- No hay acopiador. Puede-intervenir un corredor.

Acondicionamiento.- Si el productor tiene planta propia de
acondicionamiento en el campo, incurre en menos costos. Caso contrario

debera abonar los mismos al comprador final.

Almacenaje.- Si tiene planta propia, incurre en menos costos. Si entrega
en forma directa se eliminan los costos de almacenaje. Sistema de

Integracion Centroamérica (SICA. 2008)
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El siguiente diagrama representa los canales de comercializacién

mencionados:

i

e s 5
—p | Acopio | :

Productor VENTA > [ Industria ] >  MERCADO
Agropecuario INDIRECTA R — » EXTERNO

= e | Cooperativa | _ [ Exportador ] .

—> 4 >

VENTA DIRECTA
>
EXPORTACION DIRECTA

Sistema de integracién Centroamérica (SICA. 2008)

2.13. Tipos de cadenas de comercializacion (canales de distribuciédn)

La clasificacion de los diferentes canales de distribucion que se emplean
usualmente, parte de la premisa de que los productos de consumo (aquellos
qgue los consumidores finales compran para su consumo personal) y los
productos industriales (aquellos que se compran para un procesamiento
posterior 0 para usarse en un negocio) necesitan canales de distribucién muy
diferentes; por tanto, éstos se dividen en primera instancia, en dos tipos de

canales de distribucion:

1) Canales para productos de consumo

2) Canales para productos industriales o de negocio a negocio.
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Luego, ambos se dividen en otros tipos de canales que se diferencian segun

el numero de niveles de canal que intervienen en él. (Portalbesana. 2008)

2.13.1. Canales de distribucién para productos de consumo

Este tipo de canal, se divide a su vez, en cuatro tipos de canales:

Canal directo o canal 1 (del productor o fabricante a los
consumidores).- Este tipo de canal no tiene ningun nivel de
intermediarios, por tanto, el productor o fabricante desempefia la mayoria
de las funciones de mercadotecnia tales como comercializacion,
transporte, almacenaje y aceptacion de riesgos sin la ayuda de ningun

intermediario.

Las actividades de venta directa (que incluyen ventas por teléfono,
compras por correo y de catalogo, al igual que las formas de ventas
electronicas al detalle, como las compras en linea y las redes de television
para la compra desde el hogar) son un buen ejemplo de este tipo de
estructura de canal. Sistema de Integracion Centroamericana (SICA.
2004)

Canal detallista o canal 2 (del productor o fabricante a los detallistas
y de éstos a los consumidores).- Este tipo de canal contiene un nivel de
intermediarios, los detallistas o minoristas (tiendas especializadas,
almacenes, supermercados, hipermercados, tiendas de conveniencia,

gasolineras, boutiques, entre otros).

En estos casos, el productor o fabricante cuenta generalmente con una

fuerza de ventas que se encarga de hacer contacto con los minoristas
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(detallistas) que venden los productos al publico y hacen los pedidos.
(SICA. 2006)

e Canal mayoristao canal 3 (del productor o fabricante alos mayoristas,
de éstos alos detallistas y de éstos alos consumidores).- Este tipo de

canal de distribucion contiene dos niveles de intermediarios:

1) Los mayoristas.- Intermediarios que realizan habitualmente actividades de
venta al por mayor, de bienes y/o servicios, a otras empresas como los

detallistas que los adquieren para revenderlos.

2) Los detallistas.- Intermediarios cuya actividad consiste en la venta de bienes

y/o servicios al detalle al consumidor final.

Este canal se utiliza para distribuir productos como medicinas, ferreteria y
alimentos de gran demanda, ya que los fabricantes no tienen la capacidad
de hacer llegar sus productos a todo el mercado consumidor [3] ni a todos
los detallistas. (SICA. 2006)

e Canal agente/intermediario o canal 4 (del productor o fabricante a los
agentes intermediarios, de éstos a los mayoristas, de éstos a los
detallistas y de éstos a los consumidores).- Este canal contiene tres

niveles de intermediarios:

1) El Agente Intermediario.- Que por lo general, son firmas comerciales que
buscan clientes para los productores o les ayudan a establecer tratos
comerciales; no tienen actividad de fabricacion ni tienen la titularidad de los

productos que ofrecen.
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2) Los mayoristas.- Intermediarios que realizan habitualmente actividades de
venta al por mayor, de bienes y/o servicios, a otras empresas como los

detallistas que los adquieren para revenderlos.

3) Los detallistas.- Este canal suele utilizarse en mercados con muchos
pequefios fabricantes y muchos comerciantes detallistas que carecen de
recursos para encontrarse unos a otros Por ejemplo, un agente de alimentos

representa a compradores y a vendedores de comestibles.

El intermediario actia a nombre de muchos productores y negocia la venta
que éstos fabrican con los mayoristas que se especializan en productos
alimenticios. A su vez, éstos mayoristas venden a los comerciantes y tiendas

donde se venden alimentos.

En este tipo de canal casi todas las funciones de marketing pueden pasarse a
los intermediarios, reduciéndose asi a un minimo los requerimientos de capital

del fabricante para propdsitos de marketing. (SICA. 2008)

2.13.2. Canales para productos industriales o de negocio a negocio

Este tipo de canal tiene usualmente los siguientes canales de distribucion:

e Canal directo o canal 1 (del productor o fabricante al usuario
industrial).- Este tipo de canal es el mas usual para los productos de uso
industrial, ya que es el mas corto y el mas directo. Por ejemplo, los
fabricantes que compran grandes cantidades de materia prima, equipo
mayor, materiales procesados y suministros, lo hacen directamente a otros
fabricantes, especialmente cuando sus requerimientos tienen detalladas

especificaciones técnicas.
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En este canal, los productores o fabricantes utilizan su propia fuerza de
ventas para ofrecer y vender sus productos a los clientes industriales.
(Ivan, T. 2007)

Distribuidor industrial (del productor o fabricante a distribuidores
industriales y de éste al usuario industrial).- Con un nivel de
intermediarios (los distribuidores industriales), este tipo de canal es
utilizado con frecuencia por productores o fabricantes que venden articulos
estandarizados o de poco o mediano valor. También, es empleado por
pequefios fabricantes que no tienen la capacidad de contratar su propio

personal de ventas.

Los distribuidores industriales realizan las mismas funciones de los
mayoristas. Compran y obtienen el derecho a los productos y en algunas

ocasiones realizan las funciones de fuerzas de ventas de los fabricantes.

Canal agente/intermediario o canal 3 (del productor o fabricante a los
agentes intermediarios y de éstos alos usuarios industriales).- En este
tipo de canal de un nivel de intermediario, los agentes intermediarios
facilitan las ventas a los productores o fabricantes encontrando clientes
industriales y ayudando a establecer tratos comerciales. Este canal se

utiliza por ejemplo, en el caso de productos agricolas.

Canal agente/intermediario - distribuidor industrial o canal 4 (del
productor o fabricante a los agentes intermediarios, de éstos a los
distribuidores industriales y de éstos a los usuarios industriales).- En
este canal de tres niveles de intermediarios la funcién del agente es facilitar
la venta de los productos, y la funcién del distribuidor industrial es
almacenar los productos hasta que son requeridos por los usuarios
industriales. (lvan, T. 2007)
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2.14. Modelos para el consumo de arroz

Existen tres grandes modelos de consumo de arroz, estos son:

2.14.1. Modelo asiético:

Con un consumo medio superior a los 80 kilogramos por habitante al afio.
Ejemplo de este modelo son China (90 kilogramos), Indonesia (150
kilogramos) y Myanmar que posee el record mundial (200 kilogramos).

2.14.2. Modelo subtropical:

Con un consumo medio de entre 30 y 60 kilogramos por habitante al afio.
Como ejemplos estan Colombia (40 kilogramos), Brasil (45 kilogramos) y

Costa de Marfil (60 kilogramos).

2.14.3. Modelo occidental

Cuyo consumo medio es inferior a los 10 kilogramos por habitante al afio. Entre
ellos estan Francia (4 kilogramos) y EUA (9 kilogramos).

Con estos datos se observa que la mayor parte del arroz cultivado a nivel
mundial es consumido a la vez por sus mismos productores. Es por ello que
los mercados domésticos estan muy segmentados. Servicio de Informacion
Agropecuaria y Pesquera (SIAP. 2014)

2.15. Consumo en el pais

En el Ecuador, el consumo per cépita de arroz se estima en 38 a 40 kilogramos

al afio. Segun datos de MAGAP del afio 2008, las ventas de arroz en el pais
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ascienden a 1.258.252,0 toneladas. Una significativa parte de la poblacion del
Ecuador consume arroz todos los dias debido principalmente a la accesibilidad
econdémica y a los beneficios nutricionales que brinda, los carbohidratos
aportados a la dieta de los ecuatorianos, son fuente de energia basica para

realizar las labores cotidianas de la poblacion.

La calidad del grano asegura la demanda del mismo, granos largos, sanos y
brillosos son cotizados a precios muy favorables en las ciudades de nuestro
pais. Es asi como los 45,5 kilogramos de arroz clasificado (alta calidad) se
vende entre los $36 y $40. Centro de Cooperaciéon Internacional en

Investigacion agrondmica para el desarrollo (CIRAD. 2008)

2.16. Quienes son los que producen

Los productores de arroz en la cuenca central del rio Daule son de dos tipos:
Pequefios productores que cultivan un maximo de 3 cuadras Yy grandes
productores que estan por encima de las 3 cuadras, los pequefios productores
se asocian entre si para entregar o vender su producciéon a las diferentes

empresas que ellos deseen.

2.17. Seguridad alimentaria

Seguridad alimentaria hace referencia a la disponibilidad de alimentos, el
acceso de las personas a ellos y el aprovechamiento biolégico de los mismos.
Se considera que un hogar esta en una situacién de seguridad alimentaria
cuando sus miembros disponen de manera sostenida a alimentos suficientes
en cantidad y calidad segun las necesidades biologicas. Dos definiciones de
seguridad alimentaria utilizadas de modo habitual son las ofrecidas por la
Organizacion de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacion,
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conocida por sus siglas en inglés (FAO), y la que facilita el Departamento de
Agricultura de los Estados Unidos (USDA) por sus siglas en inglés.

La seguridad alimentaria existe cuando todas las personas tienen acceso en
todo momento (ya sea fisico, social y econdmico) a alimentos suficientes,
seguros y nutritivos para cubrir sus necesidades nutricionales y las

preferencias culturales para una vida sana y activa.

2.18. Aporte al PIB

Para conocer el aporte del sector agropecuario al producto interno bruto
durante el 1994-2006 es importante conocer algunos términos; como qué
significa el PIB, producto interno bruto, y qué actividad.

El producto interno bruto, conocido como el PIB, es el valor total de la
produccion corriente de bienes y servicios finales dentro del territorio nacional
durante un periodo de tiempo que generalmente es un trimestre o un afio. Ya
gue una economia produce gran numero de bienes, el PIB es la suma de tales
elementos en una sola estadistica de la produccion global de los bienes y

servicios mencionados.

2.19. Ley para organizaciones comunitarias

La normativa ha sido sujeta a varias adecuaciones, principalmente en la
constitucion y actualizacion de las directivas. A partir de la puesta en marcha
de la Ley N° 20.500, en julio del presente afio, la normativa 19.418 que rige a
las organizaciones comunitarias ha sido sujeta a varias adecuaciones,

principalmente en la constitucion y actualizacion de las directivas.
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De acuerdo a esta ley, existira un Registro Nacional de Personas Juridicas,
sin fines de Lucro, a cargo del Servicio del Registro Civil e Identificacion, toda
la informacién contenida en el Registro se actualizara sobre la base de

documentos autorizados por la municipalidad.

En el registro se inscribirdn los antecedentes relativos a la constitucion,
modificacion y disolucidbn o extincion de: Las asociaciones y fundaciones
constituidas conforme a lo dispuesto en el Titulo XXXIII del Libro | del Codigo
Civil; las organizaciones comunitarias funcionales, juntas de vecinos y uniones
comunales constituidas conforme a la ley N° 19.418; las demas personas

juridicas sin fines de lucro, regidas por leyes especiales.

Finalmente, las organizaciones comunitarias estaran dirigidas por un directorio
compuesto por personas titulares de la directiva (Presidente- Secretaria-
Tesorera), mas los dos miembros suplentes que subrogaran a los titulares

cuando éstos se encuentren impedidos de desempefiar.
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2.20. Valor nutricional del arroz

ELEMENTO %
Hidratos de carbono 81,79
Fibra 2,89
Proteinas 6,89
Azlcares -
Acidos grasos totales 0,59
Acidos grasos saturados (AGS) 0,1g
Acidos grasos monoinsaturados (AGM) 0,29
Acidos grasos polinsaturados (AGP) 0,29
Omega-3 8mg
Omega-6 189mg

Fuente: (FAO. 2006)
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Il.  MATERIALES Y METODOS

3.1. Materiales

3.1.1. Ubicacién de lainvestigacion

La investigacion se llevo a cabo en el recinto Flor de Maria, km 51 via Daule-
Balzar.

3.1.2. Localizacién de la investigacion

PROVINCIA Guayas

CANTON Daule
PARROQUIA | Daule
SITIO Recinto Flor de Maria

ASOCIACION | Alianza Definitiva de Daule

3.1.3. Situacion geograficay climética

Parametro Datos
Altitud 10 msnm
Latitud 01° 42'00" S

Longitud 79° 58' 40" W
Temp. Media anual 25,4°C
Precipitacion Anual 1500 anual
Heliofania (h/l)/afio 600-1700
Humedad Relativa 60 -70%

Fuente: (SIGAGRO. 2011)
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3.1.4. Zonas de vida

La zona de la Cuenca Central del rio Daule estad considerada segun la

clasificacion de HOLDRIGE, como Bosque seco Montano bajo (bs-MB).

3.1.5. Materiales de campo

e Formulario de encuestas
e Libreta de campo

e Esferos

e Borrador

e Cémara fotografica
e Vehiculo

3.1.6. Materiales de oficina

e Computadora con sus respectivos
e Lapices

e Calculadora

e Papel

e Material Bibliografico

3.2. Meétodos
La técnica que se utilizé para la investigacion fue, cuestionarios de preguntas

variables semiestructuradas de facil comprension de tipo cerrado, abierto y de

abanico que contuvieron las variables dispuestas para esta investigacion y que
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ayudaron a determinar las cadenas de comercializacion y sus beneficios para

los pequefios productores de arroz.

3.3. Seleccién de la muestra

Previo a la aplicacion de las encuestas se determind los codigos con los
nombres de los productores de arroz a investigar, para lo cual se considero la
poblacion total. Para aplicar las encuestas se dispuso de un listado en donde
constaron los 52 productores de arroz pertenecientes a la Asociacion
Agropecuaria "ALIANZA DEFINITIVA" del cantén Daule.

3.4. Elaboraciéon del cuestionario

Se disefid un cuestionario, en el cual se combinaron preguntas cerradas,

escala y abanico sobre las variables asociadas a este estudio.

3.5. Definiciéon de las variables

Las variables que se tomaron en consideracion fueron:

e Variables sociales (nivel de estudios, estado civil, servicios basicos)

e Variables Productivas (semillas certificadas, plagas, fertilizacion,
rendimiento)

e Variables Comerciales (cosecha, postcosecha, comercializacion,
destino del producto, precio de venta)

e Variables Ambientales (qué clases de insecticidas, protecciones,
manejo ambiental)

3.6. Pruebade cuestionario

Se realizdé una encuesta piloto al 10% de la muestra; para determinar su

validez y confiabilidad, ademas para poder realizar los correctivos sobre el
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lenguaje, tiempo, y variable de mejor interés; se ejecutdé un sondeo para
realizar el reconocimiento del area en estudio y establecer el contacto con
cada una de las personas del sector mediante una reunién con la finalidad de

explicarles la importancia y las razones sobre la investigacion.

3.7. Levantamiento de lainformacion primaria

El levantamiento de la informacion primaria se lo efectu6 mediante encuestas
y estuvo a cargo del responsable de la investigacion y acompafiado por un
representante de la Asociacion Agropecuaria "Alianza Definitiva" de Daule,
CESA y el respaldo de los Miembros del Tribunal de Tesis

3.8. Levantamiento de la informacién secundaria

Se recolecto informacion secundaria relacionada con las variables que definen
las caracteristicas socioecondémicas, como son produccién y cadenas de

comercializacion. Para lo cual se utilizé informaciéon de instituciones como:

e Central Ecuatoriana de Servicios Agropecuarias (CESA)

e Gobierno local del Cantén Daule

e Instituto Ecuatoriano de Estadisticas y Censo (INEC).

e Archivos de la Cooperativa de Produccién Agropecuaria "Alianza

Definitiva" de Daule

3.9. Anaélisis de lainformacion

Para el analisis de la informacion se utilizé estadistica descriptiva, ademas se
uso el sistema informatico “R”; Microsoft office Excel de acuerdo a los

requerimientos, luego se proceso los mismos en base a los siguientes detalles:

e N° NuUmeros
e f=frecuencia %
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e X=media aritmética
e Max = Maximos

e Min = Minimos

e Error estandar

e Rangos

3.10. Representaciones
Se realizaron mediante un programa de presentacion que es un paquete
de software usado para mostrar informacion, normalmente mediante una
serie de:

e Titulo
e Cuadros

e Graficos

Previo al andlisis de las variables cualitativas y cuantitativas, respectivamente.
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IV. RESULTADOS Y DISCUSION

Para la presente investigacion se realizé las encuestas a 47 productores de
arroz pertenecientes a la Cooperativa “Alianza Definitiva”; al igual que a 5
intermediarios pertenecientes a la misma cooperativa, que se encuentra
ubicado en los recintos Flor de Maria y Prado pertenecientes a la cuenca del

rio Daule

4.1. Analisis para productores

4.1.1. Informacion general de los productores de arroz.

e Nivel de instruccién

Cuadro N° 1.- Nivel de instruccion de los encuestados

Instruccion Frecuencias | Porcentajes
() (%)
Primaria 25 53.2
Secundaria 12 25.5
Ninguna 10 21.3
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N° 1.- Nivel de instruccion
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

El nivel de educacion con el que cuenta la poblacion de productores de arroz
asociados, segun el andlisis estadistico realizados en el Cuadro N°1 y Gréfico
N°1; se determina que el 53,2 %, tiene aprobada la primaria; mientras que el
25,5% ha terminado o cursado algin afio de la secundaria; este grupo
presenta caracteristicas favorables para procesos de transferencia de
tecnologia; no asi el 21,3 % no ha recibido ningun tipo de educacién, lo cual

es una limitante para la transferencia de tecnologia referente al cultivo.
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e Composicion familiar

Cuadro N°2.- Composicién familiar

NUMERO DE HIJOS Frecuencias Porcentajes
2 HUOS 17 36

1 HUOS 11 23

0 HIJOS 11 23

4 HIJOS 4 9

3 HIJOS 3 6

7 HIJOS 1 2
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N° 2.- Composicion familiar
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En al Cuadro N°2 y Grafico N°2 se muestran los resultados en cuanto a la
composicion familiar; el 36% de encuestados tiene 2 hijos por nacleo familiar;
el 23% tiene 1 hijo; mientras que el 9% posee 4 hijos; después el 6% dice tener
3 hijos; un 2% posee 7 hijos y aquellos que no tienen cargas familiares esta
representado por el 23% de la poblacidn total en estudio; esto quiere decir que
a mayor carga familiar mayores ingresos econdémicos seran necesarios para

solventar las necesidades basicas del nucleo familiar.

Cuadro N’ 3.- Composicion familiar por género

Genero Frecuencias Porcentajes Promedio
de hijos Q) (%) de edad
Mujeres 28 55.8 114
Hombres 19 44.2 10.2
TOTAL 47 100.0 10.8

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N° 3.- Composicion familiar por género
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

La composicion familiar en cuanto al género presenta las siguientes

caracteristicas; el 59,7% de los nucleos familiares estan integradas por

mujeres, que en promedio tienen una edad de 11 afios y el 44,2% de dicha

composicion son hombres con una edad promedio de 10,2 afios (Cuadro N°3

y Grafico N°3)

Cabe sefializarse que los hijos de los productores tienen como Unica actividad

los estudios combinados con tareas de caracter doméstico como cuidar

hermanos, hacer aseo de la casa y considerando su edad promedio de 10,8

afos; es decir que las actividades realizadas por este grupo no contribuyen

con ingresos econodmicos para la economia familiar.

4.1.2. Tenenciade tierra.

Cuadro N°4.- Tenencia de tierra y extension

Tenencia de tierra | Frecuencias (f) | Porcentajes (%)
Propio 43 915
Arrendado 2 43
Al partir 2 4.3
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N°4.- Tenencia de tierra
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Andlisis e interpretacion:

Una vez analizada y sistematizada la informacibn como se observa en el
Cuadro N°4 y Gréafico N°4 se desprende que la tenencia de tierra de los
productores de arroz encuestados es propia ya sea con titulo o sin él en un
91,5%; mientras que la disposicion de tierra de forma arrendada y al partir solo
representa el 4,3% para cada caso en la poblacion encuestada. La importancia
de la propiedad radica en que dada la condicion de propietario éste puede
facilitar un mayor desarrollo del cultivo y a la vez contribuir con la consolidacion

organizativa de los canales de comercializacion de arroz.
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Cuadro N°5.- Extension de tierra

Extension de terreno Frecuencias Porcentajes
3 Cuadras 15 31.9
2 Cuadras 14 29.8
6 Cuadras 10 21.3
1.5 Cuadras 2 4.3
1 Cuadras 2 4.3
3.5 Cuadras 2 4.3
4 Cuadras 2 4.3
Total 47 100.0
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Gréafico N°5.- Area de la tierra en cuadras
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

Como se observa en el Cuadro N°5 y Gréfico N°5 la extension de tierra del
31,9% de los integrantes de la cooperativa “Alianza Definitiva” esta en 3
cuadras; seguido del 29,8% con 2 cuadras; a continuacion el 21,3% posee 6
cuadras y con 4,3% para cada caso se determin6 productores con tenencia de
tierra correspondientes a una area de 1,5 cuadras; 1 cuadra; 3,5 cuadras y 4
cuadras respectivamente. Estos datos nos determinan que se trata de
minifundios en su mayoria; la extension de terreno determina el volumen de

produccion de arroz al igual que los ingresos econémicos que perciben.

Cuadro N’ 6.- Preparacion del suelo y sistema de siembra

Prepara el terreno para el Frecuencias Porcentajes
cultivo

Si 47 100%
Total 47 100%
Cémo prepara el terreno Frecuencias Porcentajes
Mecanizado 47 100%
Total 47 100%
Sistema de siembra que Frecuencias Porcentajes
utiliza

Golpe 31 66.0%

Al voleo 14 29.8%
Otros (Mecanica) 2 4.3%
Total 47 100%

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N°6.- Sistema de siembra
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

Como se determina en el Cuadro 6 el 100% de los productores prepara el
terreno en forma mecanizada, mediante fangueo, con un tractor previo a la
siembra; la preparacion del suelo para esta graminea es necesario en €época

de invierno.

El sistema de siembra mayoritariamente empleado es directo en hileras por
golpe en un 66%; al voleo manual se lo hace en un 29% y mediante una
voleadora mecanica lo hace el 4,3% del total de la poblacién (Cuadro N6 y
Gréfico N'6). La siembra directa realizada por los agricultores contribuye a una
reduccion de mano de obra y por ende se baja costos de produccion; no asi
que en el método de boleo manual usado presenta inconvenientes
especialmente en lo que es competencia de nutrientes por parte de las

malezas por lo general debido a una mala utilizacion de herbicidas.
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4.1.3. Area arrocera.

Cuadro N°7.- Extension del cultivo de arroz

Extension del cultivo Frecuencias (f) | Porcentajes (%)
(Cuadras)
3 15 31.9
14 29.8
6 10 21.3
1.5 2 4.3
1 2 4.3
3.5 2 4.3
4 2 4.3
Total 47 100.0

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N° 7.- Area destinada al cultivo de arroz
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015




Analisis e interpretacion:

Al consultar sobre la superficie de arroz sembrada, los productores
concuerdan con el area de tenencia de tierras; tal es asi que el 31,9% de los
integrantes de la cooperativa “Alianza Definitiva” siembran 3 cuadras; seguido
del 29,8% con 2 cuadras en produccion; a continuacion el 21,3% cultiva 6
cuadras y con 4,3% para cada caso se determiné cultivos con un area de 1,5
cuadras; 1 cuadra; 3,5 cuadras y 4 cuadras respectivamente. Estos datos nos
determinan que se trata de minifundios en su mayoria; la extension de cultivo
es similar a la tenencia de terreno; el cual determina el volumen de produccién
de arroz (Cuadro N°7 y Gréfico N°7).

e Variedades de arroz sembradas

Cuadro N’ 8.- Variedades de arroz sembradas

Variedad/arroz parala | Frecuencias Porcentajes
siembra () (%)
INIAP 11,14,15, 29
61.7
Ninguna 10
g 21.3
SFL 11,19 8
17
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N° 8.- Variedades de arroz sembradas
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N8 y Gréfico N'8 se observa que el 61,7% de la seleccion
encuestada esta usando la variedad de arroz INIAP 11,14,15 destinada a la
siembra, esta inclinacion se debe al color blanco, tamafio grande que les
hacen atractivas al momento de la comercializaciéon y por supuesto por la
adaptabilidad en la zona y su resistencia a plagas y enfermedades como el

pulgén Sitobion avenae y carbon del cereal Ustilago sp; el 21,3% de la

poblaciéon afirma que ninguna variedad especifica lo usa regularmente esto
debido a que la semilla le es proporcionada por amigos, parientes o las
consigue en el mercado y desconocen de qué variedad se trata y el 17% de
los encuestados siembran la semilla SFL 19,11 (Pronaca) esta variedad se
trata de una de las ultimas liberadas y presenta caracteristicas similares a la
anterior. La preferencia de los agricultores por cierta variedad se basa también

por la temporada, es decir las nuevas variedades que son liberadas.
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e Desinfeccion de semilla previo a la siembra

Cuadro N’ 9.- Desinfeccion de semilla previo a la siembra

Desinfecta/semilla

. Frecuencias (f) Porcentajes (%)
para la siembra

No 45 95.7
Si 2 4.3
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N 9.- Desinfecciéon de semilla previo a la siembra
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Analisis e interpretacion:

Al realizar el sondeo sobre el tratamiento que da a la semilla de arroz previa a
la siembra; el 95,7% de los productores dice no desinfectar la semilla, ya que

la misma al tratarse de certificada esta garantizada su desinfeccién como asi
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lo mencionan; el restante 4,3% de productores si realiza una desinfeccién de

semilla con Vitavax, ellos lo atribuyen esta labor en forma directa a un mayor

porcentaje de germinacién y por ende mayor produccion (Cuadro N9 y Gréfico

N°9).

En lo que hace referencia a la fertilizacion del cultivo se menciona que todos

los productores realizan fertilizaciébn quimica, para lo cual hacen dos aportes

solo de nitrégeno tomando como fuente la Grea.

Cuadro N"10.- Presencia de Plagas en el cultivo

Nombre de plagas que Frecuencias | Porcentajes
reconoce () (%)
Sagata, Novia de arrozy
Barrenador 45 95.7
Caracol a7 100
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Gréafico N"10.- Plagas
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

Todos los agricultores reconocen una plaga, es asi que el 95,7% dice que en

su cultivo se presentan plagas como la sagata Tagosodes orizicolus, novia

de arroz Rupela albinella y barrenador Chilo suppressalis como asi lo indica

el Cuadro N'10 y Gréfico N°10; los controles que realizan son quimicos para
asi evitar pérdidas en la produccion, mediante la utilizacion de Danitol y

Lorsban en una dosis de 3 cc por litro de agua esto via foliar.

De la misma manera el encuestado en un 100% afirma y reconoce como plaga
de su cultivo al caracol, este molusco, ha ido incrementado su poblacién
convirtiéndose en un serio riesgo para la economia del pequefio productor

arrocero, ya que no existe una forma eficaz de controlarlo.

Cuadro N°11.- Presencia de enfermedades en el cultivo

Nombre de enfermedades | Frecuencias | Porcentajes
gue reconoce ()] (%)

Manchado de grano, falso

carboén 31 65.9
Cinta blanca 22 34.1
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N°11.- Enfermedades
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Andlisis e interpretacion:

En el Cuadro N°11 y Grafico N'11 se determina que las enfermedades

reconocidas por el agricultor y que estan presentes en su cultivo son; el

Manchado de grano causado por el Helminthosporium vy Falso carbdn

Ustilaginoideae virens en un 65,9% de los encuestados; mientras que el

34,1% de productores reconoce solo la presencia de cinta blanca.

El control lo hacen en forma quimica para asi evitar tener pérdidas y el

producto utilizado es Phayton en una dosis de 2-3 cc por litro de agua, asi lo

mencionan los productores encuestados.
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4.1.4. Cosechay rendimiento

Cuadro N°12.- Dias a la cosecha

Tiempo de cosecha | Frecuencias (f) | Porcentajes (%)
125-130 22 46.8
120-125 11 234

125 8 17.0
120 6 12.8
Total a7 100
Variables rendimiento/ cuadra
Media 58.9
Minimo 50.0
Maximo 60.0
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Gréafico N"12.- Dias a la cosecha
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

Los productores de arroz pertenecientes a la cooperativa “Alianza Definitiva”,
para realizar la cosecha de la misma toma en consideracion el color de la
panoja (amarillo) es decir su madurez comercial; esto ocurre para el 46,8% de
los agricultores entre los 125 y 130 dias; mientras que el 23,4% menciona que
ocurre entre los 120 y 125 dias; el 17% considera que ocurre a los 125 dias la
época de cosecha y solamente el 12,8% dice que la cosecha lo realiza a los
120 dias como asi lo indica el Cuadro N° 12 y Grafico N°12; los dias a la
cosecha depende de la variedad sembrada como es el caso del INIAP 11, 14,
15 cuyo ciclo es de 125 dias y de la interaccion de su genotipo con el ambiente;
son factores determinantes para esta variable los factores edafoclimaticas
como pH de suelo; temperatura; humedad; Heliofania; nutricion y sanidad de

plantas, entre otras.

La cosecha lo realiza en forma mecanica ya que esta reduce el costo de

produccién y minimiza la pérdida en campo.

Cuadro N’ 13.- Rendimiento de arroz por cuadra

Rendimiento/cuadra Frecuencias (f) | Porcentajes (%)
60 Sacas 41 87.2
50 Sacas 4 85
55 Sacas 2 4.3
Total 47 100.0

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N"13.- Rendimiento de arroz por cuadra
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

El reporte del rendimiento por los diferentes productores pertenecientes a la
cuenca del rio Daule se muestra en el Cuadro N°13 y Grafico N°13; el mismo
que sefala que el 87,2% tienen un rendimiento de 60 sacas; el 8,5% de
productores tiene un rendimiento de 50 sacas y un 4,3% sefala que su
produccion es de 55 sacas por cuadra (Cuadro N°13 y Gréafico N°13). La saca

de arroz en cascara tiene un peso de 200 Ibs.
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4.1.5. Secado

Cuadro N’ 14.- Tipo de secado

Tipo de Secado Frecuencias Porcentajes
(f) (%0)
Artificial 39 83.0
Natural 8 17.0
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N"14.- Tipo de secado
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N°14 y Grafico N"14 se muestra que el 83% de productores
realizan un secado artificial en las Piladoras directamente; mientras que el 17%
lo realiza por medio natural (sol); el secado es un factor determinante en la

calidad del producto final.
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El arroz al momento de la cosecha presenta un porcentaje de humedad que

fluctia entre el 20 y 22%; la labor de secado tiene como objetivo reducir este

porcentaje hasta un 14% para evitar la ruptura del grano, perdida de color (de

blanco cristalino a obscuro) y perdida de producto durante la pilada a fin de

tener sub productos.

Cuadro N°15.- Métodos para el secado

En que seca Frecuencias Porcentajes
() (%)
Calefactores (artificial) 39 83.0
Tendal de cemento 8 17.0
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N° 15.- Métodos para el secado
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

El 83% de productores realizan un secado artificial en calefactores eléctricos
y de vapor en las Piladoras y solo el 17% lo hace en tendales de cemento por
la cantidad pequefia que tienen; como se notara la mayoria de productores

arroceros utiliza los beneficios de la tecnologia (Cuadro N°15 y Gréfico N°15)

Cuadro N’ 16.- Tiempo de secado

Dias/secado antes de pilar |Frecuencias| Porcentajes
() (%)
Lo hace la piladora (60 °C) 38 80.9
1 dia 5 10.6
2 dias 4 8.5
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N"16.- Tiempo de secado
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En cuanto al tiempo de secado como se muestra en el Cuadro N'16, Grafico
N°16, nos indica que el 80,9% no lo sabe ya que lo realizan las Piladoras en
forma eléctrica o vapor, la temperatura a la que lo hacen es a 60 °C esto tarda
solamente de 4 a 5 horas lo cual reduce el costo de produccién y garantiza la

calidad del producto final para comercializar.

El 10,6% de productores que realizan el secado en forma natural tardando 1
dia en esta actividad y el 8,5% lo hace en 2 dias previo el proceso de pilado,
como se puede deducir por este método se emplea mayor tiempo ya que
depende de factores climaticos, lo cual reduce la calidad del producto final

obtenido que va hacer comercializado.

Esta actividad previa a la comercializacion es de gran importancia ya que una
buena labor de secado reduce el resquebrajamiento del grano durante el
proceso de pilado y por ende incrementa la calidad del mismo; es decir que
tenga un color blanco cristalino, ademas de que el grano no presentara
ruptura; lo cual incrementara el precio en el mercado, como se infirid

anteriormente.
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Lugar y descripcion de venta

4.1.6. Lugar y descripcion de venta

Cuadro N° 17.- Lugar de venta del arroz y por qué lo hace

Lugar de venta del

Frecuencias

Porcentajes

arroz () (%)
Piladoras 25 53.2
Mercados 22 46.8

Total 47 100

Por qué lo hace en

Frecuencias

Porcentajes

este sitio () (%)
Precio 22 46.8

Cesa 15 31.9
Més facil 10 21.3
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréfico N°17.- Lugar de venta.
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

El lugar de venta seleccionado por el agricultor en un 53,2% es a las Piladoras
y en menor frecuencia son los mercados mayoristas con un 46,8%, como asi

lo muestra el Cuadro N17 y Gréafico N°17.

Hay que sefialar que los productores en este tipo de comercializacion se ven
sometidos a la oferta y demanda existente en la zona lo cual va en detrimento

de su estabilidad econdmica.
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e Descripcion de la venta

Cuadro N°18.- Descripcion de la venta

A quién vende el Frecuencias Porcentajes
producto ()] (%)
Representantes
(CESA)(Mayoristas) 25 53.2
Comerciantes
(Mayoristas) 20 42.6
Directo a la Piladora 5 43
(Mayoristas) '
Total a7 100
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Gréafico N"18.- A quién vende el producto.
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

La produccién total de arroz es comercializada en un 53,2% por los

representantes o agentes del CESA (piladora); mientras que el 42,6% lo hace

a los comerciantes mayoristas y el 4,3% Cuadro N° 18 y Gréafico N’ 18; el canal

de distribucion esta definido del productor que pasa al mayorista y éste a los

intermediarios, los cuales entregan al consumidor final.

e Costo delasacade arroz

Cuadro N°19.- Costo de la saca de arroz

Costo saca/USD

Frecuencias (f)

Porcentajes (%)

37 USD 31 65.96
35 USD 12 25.53
36 USD 4 8.51
Total 47 100.00
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Grafico N° 19.- Costo de la saca de arroz.
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En el andlisis de la variable costo de saca de arroz en dolares se concluye que

el 66% de productores comercializa su producto a un costo de 37 USD/saca;

no asi que el 25,5% vende a un valor de 35 USD/saca y finalmente el 8,5% de

los encuestados afirma que recibe por la venta un valor de 36 USD/saca de

200 libras de arroz con cascara (Cuadro N°19 y Grafico N'19)

e Formade pago por el producto

Cuadro N° 20.- Forma de pago por el producto

Forma /pago Frecuencias Porcentajes
() (%)
Contado 37 78.7
Auspicio (crédito) 8 17.0
Crédito 2 4.3
Total 47 100
Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
Gréafico N° 20.- Forma de pago
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

Los datos registrados nos determinan que la forma de pago por la
comercializacion es al contado en un 78,7%; mientras que existe crédito bajo
auspicio en un 17% y crédito directo lo otorga el 4,3% de productores. La
fortaleza de esta asociacién es que en su mayoria no necesita de un capital
extra para poder trabajar ya que reciben los ingresos al contado al salir sus
cultivos, lo cual fortalece este eslabon de la cadena de comercializacion
(Cuadro N° 20 y Gréfico N° 20).

Cuadro N’ 21.- Cambia de comprador en el transcurso del afio

Cambia de comprador | Frecuencias | Porcentajes (%)
en el transcurso del afo ()]
Si 26 55.3
No 21 44.7
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N'21.- Cambia de comprador en el transcurso del afio
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N'21 y Grafico N°21 se observa que el 55,3% cambia de

comprador durante el afio al menos una vez, esto debido a la fluctuacion del

precio en el mercado, es decir buscando un mejor costo de su producto; por el

contrario el 44,7% de productores no buscan otros compradores no solo por la

falta de tiempo, sino porque tienen estabilidad en el precio, facilidad en

transporte.

e COmo transporta su producto

Cuadro N’ 22.- Cémo transporta su producto

Cémo transporta su

Frecuencias | Porcentajes

producto ()] (%)
Camioneta 30 63.8
No transporta 17 36.2
Total a7 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N"22.- Cémo transporta su producto
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

El transporte utilizado en sacar el producto para la comercializacién es
camioneta, en un 63,8%; mientras que no tienen necesidad de transporte para
sacar el producto el 36,2% ya que los comerciantes ingresan a sus fincas a
retirar el producto, claro que este servicio esta en funcion de la viabilidad de
las zonas. El costo del transporte esta en $ 0,75 USD por saca de arroz de 200
libras (Cuadro N 22y Gréfico N’ 22).

4.1.7. Asistenciatecnologica

Cuadro N’ 23.- Asistencia tecnolégica

Recibe usted Frecuencias | Porcentajes (%)
asistencia/técnica ()]
Si 27 57.5
No 20 42.6
Total a7 100

Le gustaria recibir Frecuencias | Porcentajes (%)

cursos del CESA ()]
Si 41 87.2
No 6 12.8
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N 23.- Recibe asistencia tecnoldgica y desearia recibir.
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

La poblacién en estudio menciona en el Cuadro N°23 y Gréfico N°'23 que
recibe asistencia técnica de una ONG en un 57,5%; mientras que no reciben
asistencia en un 42,6%; como se podra notar existe un alto porcentaje de
productores que no disponen de informaciébn en cuanto a paquetes
tecnolégicos para el cultivo de arroz, esto debido en parte al bajo nivel de
educacion que se expresoO en anteriores variables, que influye directamente
sobre una reduccién del cultivo y por ende pérdidas econémicas para el

productor.

Por el contrario mayoritariamente el productor en un 87,2% desearia
capacitaciones para llegar a obtener mas informacién sobre el cultivo y asi
obtener mas rentabilidad; no asi que el 12,8% no desea recibir capacitacion,

esto atribuido a la falta de tiempo o sencillamente por desinterés, lo cual es
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incentivar a los pequefos agricultores para que se unan a los demas y puedan

recibir las capacitaciones para que sus cultivos sean mejores.

Cuadro N’ 24.- Que tépico desearia recibir

Tépico /curso Frecuencias Porcentajes
) (%)
Plagas 26 55.3
Enfermedades 15 31.9
Fertilizacion 4 8.5
Manejo del cultivo 2 4.3
Total 47 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N’ 24.- Topicos seleccionados.
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

La preferencia por los temas que se desea abordar en una capacitacion son;
en primer lugar el manejo de plagas en un 55,3%; en segundo lugar de
preferencia, el manejo de enfermedades, en un 31,9%; luego conocimiento
sobre fertilizacion del cultivo en un 8,5% y en menor proporcion manejo del
cultivo en el 4,3% de productores. (Cuadro N° 24 y Gréafico N° 24).

Cabe mencionarse que todos sugirieron un tema de capacitacion; mientras
gue no todos deseaban el curso, esto nos hace deducir que la necesidad de
preparacion tecnoldgica, en su totalidad, es asumida por los productores ya
gue al mejorar la productividad del cultivo, mejoraran sus ingresos econémicos

y su bienestar familiar.

4.2. Andlisis para comerciantes mayoristas
4.2.1. Informacion general de los Comerciantes Mayoristas.

e Nivel de instruccion de los encuestados

Cuadro N’ 25.- Nivel de instruccion de los encuestados

Instruccidn Frecu(gnmas Porcentajes (%)
Secundaria 3 60
Superior 2 40
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N° 25.- Nivel de instruccion
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N’ 25y Gréfico N’ 25, referente al nivel de instrucciéon que poseen
los comerciantes mayoristas, se ha determinado que en un 100% saben leer
y escribir; de los cuales el 60% posee instruccion secundaria y un 40% posee
instruccion superior. Estos resultados nos permiten inferir que el grupo de
comerciantes mayoristas tiene un amplio conocimiento de administracién de
negocios, lo cual contribuye positivamente en la sustentabilidad vy

sostenibilidad de esta cadena de comercializacion.
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e Composicion familiar

Cuadro N’ 26.- Composicion familiar

Numero de hijos Frecuencias (f) Porcentajes (%)
3 Hijos 2 40
2 Hijos 1 20
5 Hijos 1 20
1Hijo 1 20
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N° 26.- Composicion familiar
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N°26 y Gréafico N'26 se muestran los resultados en cuanto a la
composicion familiar; el 40% de encuestados tiene 3 hijos por nucleo familiar;
el 20% tiene 2 hijos; mientras que el otro 20% posee 5 hijos; y aquellos que

tienen una cargas familiar esta representado por el 20% de la poblacion total
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en estudio; esto quiere decir que a mayor carga familiar mayores ingresos
econdmicos serdn necesarios para solventar las necesidades bésicas del

nucleo familiar.

e Composicion familiar por género

Cuadro N°27.- Composicion familiar por género

Genero de hijos Frecuencias | Porcentajes |Promedio
(f) (%) de edad
Mujeres 8 57.1 13.6
Hombres 6 42.9 13.1
TOTAL 14 100 26.7

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N° 27.- Composicion familiar por género
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

La composicion familiar en cuanto al género presenta las siguientes
caracteristicas; el 57,1% de los nucleos familiares estan integradas por
mujeres que en promedio tienen una edad de 13,6 afos y el 42,9% de dicha
composicion son hombres con una edad promedio de 13,1 afios (Cuadro N’
27 y Gréfico N°27). Cabe sefialar que los hijos de los intermediarios tienen
como actividad los estudios combinados con actividades de indole comerciales

como son ayuda a la venta e inventarios.

4.2.2. Ofertas de acuerdo a la época.

Cuadro N°28.- Procedencia de los proveedores de arroz, variedades de arroz

compradas y ofertas de arroz de acuerdo a la época

Epocaen que mas se | Frecuencias | Porcentajes

compra arroz ) (%)
Verano 4 80

Invierno 1 20

Total 5 100

Mes en que menos se Frecuencias Porcentajes

compra arroz () (%)
Enero 4 80

Febrero 1 20

Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N°28.- Epoca del afio en que mas se compra arroz
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

La procedencia del arroz para la comercializacibn por este grupo de
intermediarios esta localizada en el recinto Daule. Los comerciantes
mayoristas encuestados de la cooperativa “Alianza Definitiva”, recinto Flor de
Maria afirman en un 100%, que las variedades de arroz por ellos
comercializado son; el INIAP (11, 14, 15) y PRONACA (SFL 11, 19)

Se observa en el Cuadro N'28 y Gréfico N°28 que los comerciantes mayoristas
compran mas arroz en verano, esta época esta comprendida entre los meses
de Junio y Octubre para esta zona arrocera, esto ocurre debido quiza a la gran
oferta en el mercado del producto para esta época y se nota que la ley de
mercado Oferta-Demanda determina el precio del producto impuesto por las

cadenas de comercializacion (Mayoristas)
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Gréfico N’ 29.- Mes que menos se compra arroz
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

Como respuesta logica, los meses de menor demanda (menor compra) de
arroz por parte de los comerciantes mayoristas son el mes de Enero en un
80% como ellos lo sitian; no asi que el 20% afirma que es el mes de
febrero(Cuadro N'28y Grafico N29). Como inferencia de esta respuesta se
puede afirmar que en la época de invierno hay menor oferta de arroz, esto
debido a las condiciones climéticas extremas, especialmente precipitaciones
en esta zona durante los ultimos afos, lo cual causa gran pérdida de

produccion por desbordamientos de los rios.
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4.2.3. Clasificacién del grano.

Cuadro N’ 29.- Cémo se clasifica el arroz y qué subprocesos realiza.

Clasificar el grano en base a |Frecuencia| Porcentajes
qué criterio s () (%)
Corriente —cristalino 60
Corriente -extra grande 1 20
Corriente 1 20
Total 5 100
Subprocesos que realiza Frecuencia | Porcentajes
s (f) (%)
Polvillo y arrocillo 3 60
arrocillo 1 20
polvillo 1 20
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N°30.- Cémo se clasifica el arroz
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N° 29 y Gréafico N’ 30 se muestra al comerciante mayorista en un
60% que clasifica al producto comprado como corriente y cristalino; mientras
que el 20% lo clasifica en corriente y extra grande y el 20% restante lo clasifica

como corriente al arroz que compra.

Gréfico N°31.- Subprocesos que realiza
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En cuanto a los subprocesos que realiza el intermediario al arroz que compra
son; transformarlo en arrocillo y polvillo en un 60%, solo realiza arrocillo un

20% y polvillo el otro 20% (Cuadro N°29 y Gréfico N°31).

El polvillo se lo obtiene de la cascara del arroz, el cual es comercializado como
alimento para chanchos y el arrocillo resulta de la fragmentacion del grano del

arroz durante la pilada.
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4.2.4. Precio del arroz altimo afo, cantidad que compra.

Cuadro N’ 30.- Precioy Cantidad que compra.

Meses costo $/saca
Precio (enero-abril) 34.2
Precio (mayo-agosto) 35.8
Precio (septiembre-diciembre) 37.2

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréfico N’ 32.- Precio de compra del arroz
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Andlisis e interpretacion:

En el cuadro N30 y Gréfico N°32 se presentan los resultados del precio que

paga el comerciante mayorista al productor; se registr6 el mayor costo
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promedio pagado en el lapso de septiembre-agosto con un valor de $ 37,2
USD por cada saca de arroz de 200 libras; mientras que en los meses de
mayo-agosto el valor pagado fue de$ 35,8 USD/saca; por el contario el precio
mas bajo pagado ocurrio entre los meses de Enero y Abril; cuyo precio
promedio fue de $ 34,2 USD/saca.

Cabe sefalar que estos costos se deben a la oferta existente; como es légico,
los meses de invierno son los que mayor oferta presentan, por el contrario en
verano se reduce la produccion, ya que no todos tienen acceso a canales de
riego. El costo del arroz es pagado al contado al productor por parte del

mayorista.

e Cantidad de arroz que es comprado, al dia, semanal, mensual y anual

Cuadro N°31.- Cantidad de arroz que es comprado, al dia, semana, mensual

y anual.
Volumen
Movimiento del volumen de arroz| sacas/200 Ibs
Compra al dia 630
Compra semanal 3300
Compra mensual 13 200
Compra anual 158 200

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Andlisis e interpretacion:

La cantidad de arroz total comprada por los mayoristas a los pequefios
productores de la Cooperativa “Alianza Definitiva” de la cuenca central del rio
Daule, se puede definir en un volumen de 630 sacas diarias; semanalmente
de 3300 sacas; mientras que el rubro mensual llega a 13200 sacas; dandonos

un total anual de comercializacién de 158.200 sacas que equivale a 158,2 TM
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movidas por los 5 comerciantes mayorista de esta cooperativa, como asi

muestra el Cuadro N°33.

4.2.5. Operaciones postcompra

e Finalidad de la compra de arroz y requerimientos del porcentaje de

humedad a la compra

Cuadro N’ 32.- Finalidad de la compra de arroz y requerimientos del

porcentaje de humedad a la compra.

Finalidad parala que | Frecuencias | Porcentajes
se comprael arroz ()] (%)
Venta Procesada 4 80
Venta en Semilla 1 20
Total 5 100

% humedad a la Frecuencias Porcentajes
compra )] (%)
20%-21% 5 100
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréfico N’ 33.- Finalidad de la compra del arroz
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Andlisis e interpretacion:

Como se determina en el Cuadro N°32 y Gréafico N'33 los comerciantes
mayoristas destinan la compra de arroz al pequefio productor de la cooperativa
“Alianza Definitiva” de la cuenca central del rio Daule en un el 80% a la venta
del producto, ya procesado, a los comerciantes minoristas en mercados
locales y regionales; que estos a su vez comercializaran en los
supermercados, tiendas, etc., para que asi llegue al consumidor final; el 20%
restante de mayoristas destinan el arroz, a la venta para semilla al mismo
productor, este grupo de comerciantes le da un valor agregado a la semilla, el

cual es de desinfectarlo.

La exigencia en cuanto al contenido de humedad del arroz en cascara, para la
compra por parte de los mayoristas, esta entre un 20% y 21%, como asi lo
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confirma el 100% de los encuestados; este factor es determinante en la

conservacion del arroz durante el tiempo de almacenamiento.

4.2.6. Almacenamiento

e Sitio de almacenamiento, almacenamiento, problemas de

almacenamiento y productos para el control.

e Cuadro N’ 33.- Sitio de almacenamiento, almacenamiento, problemas de

almacenamiento y productos para el control.

Sitio de almacenamiento

Frecuencias

Porcentajes

() (%)

Bodega 3 60
Silo 2 40
Total 5 100

Almacenamiento

Frecuencias

Porcentajes

Sacas 3 60
Granel 2 40
Total 5 100

Problemas de
almacenamiento

Frecuencias

Porcentajes

Insectos-roedores

5

100

Total

5

100

Producto para el control

Frecuencias

Porcentajes

Gastoxin- cebos

5

100

Total

5

100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N”34.- Lugar de almacenaje
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N"35.- En que se almacena
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N°33 y Gréafico N°34 y 35 se observa que el 60% de la poblacion
almacena el arroz, después de la compra, en una bodega y en sacas; no asi
el 40% lo guarda en un silo y al granel; este tiempo de almacenamiento

generalmente se lo hace durante una semana, como maximo

Este tiempo de almacenamiento relativamente corto, se lo hace debido a la
dificultad y problemas surgidos por la presencia de Insectos y roedores, a los
cuales se los controla con gastoxin, sebos (clerart) y trampas (mecénicas),

como asi lo afirman los encuestados en un 100%.

4.2.7. Puntos de venta del arroz; a quien vende el arroz; forma de pago y
requerimiento del comprador.

Cuadro N’ 34.- Puntos de venta del arroz; a quién se vende el arroz; forma de

pago y requerimientos del comprador.

Puntos de venta del arroz | Frecuencias (f) | Porcentajes (%)

Mercado mayorista 5 100

Total 5 100
A quién se vende el arroz Frecuencias Porcentajes

Comerciantes 5 100

Total 5 100
Forma de pago Frecuencias Porcentajes

Contado 3 60

Crédito 2 40

Total 5 100
Requerimientos  del Frecuencias Porcentajes

comprador

Procesado 4 80

Con cascara 1 20

Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N”36.- Forma de pago
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Grafico N 37.- Requerimientos del comprador
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

La comercializacion del producto por parte del mayorista se hace en su
totalidad (100%) en el mercado mayorista de la zona y a comerciantes
minoristas; para el trasporte del producto el intermediario cuenta con

transporte propio, por lo que no tiene ningun costo directo.

La forma de pago que recibe el mayorista por parte del minorista es; al contado
en un 60%; no asi la venta a crédito representa el 40%, de estos resultados se
infieren que el 40% de intermediarios necesitaran sacar créditos para poder

solventar su negocio.

De la misma forma, las exigencias para el producto que tienen que cumplir los
intermediarios son; proceso (secado, pilado y clasificado) en un 80% de
encuestados; mientras que solo el 20% de encuestados afirma que la
exigencia en el mercado es el de llevar en cascara, como asi lo muestra el
Cuadro N34 y Gréafico N°36 y 37, esto como es légico estd asociado al

producto que se utiliza para semilla.

4.2.8. Precio de venta del arroz el afio pasado.

Cuadro N’ 35.- Precio de venta del arroz el afio pasado

Precio de venta del afio Frecuencias | Porcentajes
anterior ()] (%)
30-35 USD 4 80
35-40 USD 1 20
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Gréafico N”38.- Precio de venta del arroz el afio pasado
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Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

En el Cuadro N"35 y Gréafico N°38 se observa que el 80% de la poblacién en
estudio, el afio anterior, vendi6 el quintal de arroz entre 30-35 USD, mientras
que el 20% de los intermediarios aseguré que su venta estuvo entre los 35-40
UsSD.

El precio de venta de arroz esta influenciado por la época y oferta; es asi que
en verano su costo se incrementa hasta 40 USD; el mayorista, en muchas
ocasiones, guarda su arroz para en esta época poder comercializar a mayor

precio.
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Cuadro N’ 36.- Entidad que proporciona el crédito.

Trabaja con créditos de | Frecuencias | Porcentajes

Cooperativa 3 60
Banco del Estado 2 40
Total 5 100

Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Gréafico N”39.- Entidad que proporciona el crédito
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Fuente: Investigacion de campo

Elaborado: Viviana Aguirre 2015
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Analisis e interpretacion:

Como se indica en el Cuadro N°36 y Grafico N'39; el 60% de comerciantes
mayorista encuestados tienen o han sacado alguna vez un crédito en
Cooperativas, no asi el 40% dice haber sacado crédito en un Banco del
Estado.

En su mayoria el comerciante opta por sacar el crédito en una cooperativa por
las facilidades que ésta brinda en cuanto a tramites y garantias; es decir, en

estos lugares el préstamo lo obtiene en poco tiempo y sin muchas garantias.

4.2.9. Precio de venta actual del arroz y volumen de arroz

comercializado.

Cuadro N°37.- Volumen de arroz total comercializado.

Variable Volumen/quintales
Cantidad comercializada diaria 4975
Cantidad comercializada semanal 2575
Cantidad comercializada mensual 10300
Cantidad comercializada anual 123400
Costo saca arroz (con cascara) 37 USD
Costo quintal arroz (Procesado) 33 USD

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado: Viviana Aguirre 2015

Analisis e interpretacion:

El precio promedio de una saca de arroz con cascara, en la actualidad, se
cotiza en 37 USD sin que exista incremento ni disminucién del mismo; mientras
el valor pagado por un quintal de arroz ya procesado, es decir sin cascara,

esta en 33 USD, estos valores son los registrados para la zona.
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El volumen de arroz total que comercializan los mayoristas en los mercados
locales se presenta en el Cuadro N° 39, donde la comercializacion diaria es de
4975 quintales; a la semana se comercializa 2575 quintales; mientras que el
rubro llega a 10300 quintales mensuales y 123400 quintales se venden

anualmente por todos los intermediarios.

Hay que sefalar que este volumen comercializado solo pertenece al que

proporcionan los pequefos productores de arroz de la cooperativa.
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V.

5.1.

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

CONCLUSIONES

Una vez concluido el trabajo de investigacion y su andlisis, se determina:

La cadena principal y Unica de comercializacion identificada es la que los
productores venden el arroz en un 100% a los comerciantes mayoristas,
los cuales entregan al comerciante minorista y éstos, a su vez, dan a las

tiendas o supermercados, para que hagan llegar al consumidor final.

La produccién de arroz en cascara para esta zona esta en 15887,5 Kg/ha

Y en su totalidad es comercializada en los mercados locales.

El precio del arroz en cascara pagado por los intermediarios es de 37 USD
por la saca (200 Ib). La falta de mas cadenas de comercializacion; la sobre
produccién vy el pequefio margen de ganancia hacen que sea un problema

grande la produccion y comercializacién de esta graminea.

El 78,7% de productores comercializa el arroz en efectivo, mientras que el
restante 21,3% lo hace a crédito, siendo éstos los que tienen que contar
con varios capitales para satisfacer las necesidades econdmicas del hogar

y el cultivo.

Los agricultores al no tener organismos de apoyo para capacitacion y
asistencia técnica, en cuanto al manejo del cultivo, como son: MAGAP,
ONG, etc. Reciben asesoramiento de parte de los dependientes de los
almacenes de insumos agropecuarios, los cuales los explotan en precio y

en peso.
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5.2.

RECOMENDACIONES

Una vez sistematizadas las conclusiones se recomienda:

Sugerir que los productores arroceros, agentes (CESA) y mayoristas
deben organizarse a fin de convertirse en un grupo solido y homogéneo
gue les permita trabajar en forma confiable, para que todos tengan ventajas

sobre otras organizaciones en cuanto a produccion y comercializacion.

Qué los agricultores realicen calendarios de siembra para asi tener mas
produccioén en la época de verano, que es cuando los precios son mejores

para la graminea.

Qué la asociacion de productores “Alianza Definitiva” realice, por lo menos,
2 veces al afio cursos de capacitacion en cuanto al manejo del cultivo,

postcosecha, almacenamiento y comercializacion.

Qué la Universidad Estatal de Bolivar, a través de la Facultad de Ciencias
Agricolas, Recursos Naturales y del Ambiente, realice trabajos de
vinculacién con la colectividad, con productores arroceros de esta area

agroecologica.

Que la presente investigacion se replique en otras areas arroceras de la

cuenca del rio Daule y del pais.
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VI.  RESUMEN Y SUMMARY

6.1. Resumen

La identificacion de las cadenas de comercializacién de arroz Oryza sativa
L _en los pequefios productores de la cooperativa “Alianza Definitiva”, de la
cuenca central del rio Daule; provincia del Guayas, se llevo a cabo en el recinto
Flor de Maria km 51, via Daule - Balzar, los objetivos fueron conocer el
volumen de producciéon de arroz de los 52 productores de la cooperativa,
identificar las principales cadenas de comercializacion del arroz en la zona de
influencia, determinar el costo de produccion por unidad de superficie. La
metodologia utilizada fue la entrevista utilizando un cuestionario de facil
comprensién, entre los resultados tenemos, que la principal cadena de
comercializacion con un 100% muestran que los productores venden a los
comerciantes mayoristas y que la produccién del arroz, en cascara, es
comercializada totalmente en los mercados locales. La produccién promedio
de arroz en céscara, en la zona es de 15887,5 Kg/ha. El valor pagado al
productor por saca (200lb) de arroz en cascara por parte del intermediario es
de 37 USD. EI 78,7% de productores comercializa el arroz en efectivo mientras
que el 21,3% lo hacen a crédito, lo que hace que tenga que contar el productor
con varios capitales para satisfacer las necesidades econdOmicas. Los
agricultores al no contar con organismos de apoyo como MAGAP, ONG, etc.,
para capacitaciones y asistencias técnicas del cultivo, reciben asesoramiento

por parte de almacenes de insumo agricolas.
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6.2. SUMMARY

Identifying marketing chains of rice Oryza sativa L on small producers
cooperative "Ultimate Alliance"” Central Daule river basin; Guayas Province,
was held in the premises Flor Maria km 51 via Daule - Balzar, the objectives
were to determine the volume of rice production of the 52 producers of the
cooperative, identify major brands marketing of rice in the hinterland, determine
the cost of production per unit area. The methodology used was the interview
using a questionnaire easily understood, in the results we have, that the main
marketing chain with 100% show that producers sell to wholesalers and that
the production of rice in husk, is sold fully in local markets. Average production
of paddy in the area is 15887.5 kg / ha. The amount paid to the producer per
bag (200Ib) of paddy by the intermediary is 37 USD. 78.7% of rice producers
cash markets while 21.3% do so on credit, which means it has to tell the
producer with various capitals to meet economic needs. Farmers by not having
as MAGAP support agencies, NGOs, etc., training and technical assistance for

cultivation, receiving advice from agricultural input stores.
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Anexo 1

Mapa de la Provincia del Guayas
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Anexo 2

Base de Datos de productores

# encuesta recinto instruccién | # hijos Hombre edad/H Mujer
1 FM Secundaria 2 1 7 1
2 FM ninguna 3 3 17
3 prado ninguna 1 1
4 FM primaria 2 2
5 prado primaria 1 1 15
6 prado primaria 0
7 FM primaria 4 3 15 1
8 prado primaria 0
9 prado Secundaria 2 1 10 1
10 prado ninguna 2 2
11 prado Secundaria 0
12 prado primaria 1 1
13 prado Secundaria 0
14 FM primaria 0
15 prado primaria 2 1 7 1
16 prado primaria 2 1 8 1
17 prado ninguna 2 2 9
18 prado Secundaria 4 2 6 2
19 FM ninguna 2 1 11 1
20 prado primaria 0
21 FM primaria 1 1
22 prado primaria 0
23 FM primaria 1 1
24 FM Secundaria 3 2 13 1
25 FM Secundaria 3 3 8
26 FM Secundaria 1 1 9
27 FM ninguna 2 2
28 prado ninguna 1 1
29 FM primaria 4 1 14 3
30 prado primaria 1 1 18
31 prado primaria 1 1
32 FM primaria 4
33 prado primaria 2 2 7
34 prado Secundaria 2 1 12 1
35 prado ninguna 2 2
36 prado Secundaria 0
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37 prado primaria 1 1
38 prado Secundaria 0
39 FM primaria 0
40 prado primaria 2 1 7 1
41 prado primaria 2 1 15 1
42 prado ninguna 2 2 9
43 prado Secundaria 2 2
44 FM ninguna 2 1 1
45 prado primaria 0
46 FM primaria 7 4 19 3
47 prado primaria 1 1
tenencia/ prepara/
edad/M P/ Asociacion terreno extencion/cuadras | terreno cm/ prepara
9 si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 3 si mecanizado
1 Si arrendado 3 Si mecanizado
12 si Propio 6 si mecanizado
si al partir 2 si mecanizado
si Propio 15 Si mecanizado
17 si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 1 Si mecanizado
15 si Propio 2 Si mecanizado
11 si Propio 3.5 Si mecanizado
si Propio 2 Si mecanizado
12 si Propio 3 Si mecanizado
si Propio 2 si mecanizado
si Propio 6 si mecanizado
5 si Propio 4 si mecanizado
12 si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 6 Si mecanizado
10 Si Propio 6 Si mecanizado
15 si Propio 3 Si mecanizado
si Propio 3 Si mecanizado
2 si Propio 3 Si mecanizado
si Propio 3 Si mecanizado
7 si Propio 3 Si mecanizado
3 si Propio 6 Si mecanizado
si Propio 6 Si mecanizado
si Propio 2 Si mecanizado
13 si Propio 3 Si mecanizado
6 si arrendado 3 Si mecanizado
18 si Propio 6 Si mecanizado
si al partir 2 Si mecanizado
7 si Propio 15 Si mecanizado
si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 1 Si mecanizado
14 si Propio 2 Si mecanizado
13 si Propio 3.5 Si mecanizado
si Propio 2 Si mecanizado
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9 si Propio 3 Si mecanizado
si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 6 Si mecanizado

8 si Propio 4 Si mecanizado

10 si Propio 2 Si mecanizado
si Propio 6 Si mecanizado

11 Si Propio 6 si mecanizado
Si Propio 3 si mecanizado
Si Propio 3 si mecanizado

21 Si Propio 3 si mecanizado

1 si Propio 3 si mecanizado

Desinfct/ Fliza/ Nombre/
tipo/ siembra area/cultivo/ cuadras Variedad /arroz semilla arroz fertilzan
manojos 2 INIAP 14, 15, 11 no Si urea
al boleo 3 INIAP 14, 15, 11 no Si urea
al boleo 3 ninguna si si urea
manojos 6 INIAP 14, 15, 11 no Si urea
al boleo 2 ninguna no si urea
manojos 15 INIAP 14,15,11 no Si urea
manojos 2 ninguna no Si urea
manojos 1 INIAP 14,15,11 no Si urea
al boleo 2 SFL 09, 011 no si urea
manojos 3 SFL 09, 011 no Si urea
manojos 2 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 2 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
otros 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 4 ninguna no Si urea
al boleo 2 ninguna no Si urea
al boleo 6 SFL 09, 011 no si urea
manojos 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 SFL 09, 011 no Si urea
al boleo 3 INIAP 14,15 ,11 no si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 2 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
al boleo 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
al boleo 3 ninguna Si Si urea
manojos 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
al boleo 2 ninguna no si urea
manojos 15 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
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manojos 2 ninguna no Si urea
manojos 1 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
al boleo 2 SFL 09, 011 no Si urea
manojos 3 SFL 09, 011 no Si urea
manojos 2 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 2 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
otros 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 4 ninguna no Si urea
al boleo 2 ninguna no Si urea
al boleo 6 SFL 09, 011 no Si urea
manojos 6 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 SFL 09, 011 no Si urea
al boleo 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
manojos 3 INIAP 14,15 ,11 no Si urea
Reconoce controla/ dosis cc/ |
/plagas cuales plagas por que plaguicidas agua
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
si caracol si se come todo danitol-lorban 3-2cc
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3-2cc
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3-2cc
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si caracol Si se come todo danitol-lorban 3-2cc
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Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3-2cc
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3-2cc
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, novia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr Si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Si S, p, hovia, barr si umbral econémico | danitol-lorban 3
Reconoce Controla
/enferm. cuales / enfer porque con que dosis
Si C, M, CT, Si P lluvia Phayton 3
si C, M, CT, si
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
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Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si P lluvia Phayton 3
si C, M, CT, si
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, Si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
Si C, M, CT, si costos Phayton 2
dias/ cuantas | rendimien-
cosecha | cosechas to/ha cosecha secado tipo/tendal
120-125 2 60 mecanica natural cemento
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 55 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica natural cemento
color 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 60 mecanica natural cemento
color 2 50 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica natural cemento
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
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color 2 50 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica natural cemento
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 55 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica natural cemento
color 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120-125 2 60 mecanica artificial no aplica
120 2 60 mecanica natural cemento
color 2 50 mecéanica artificial no aplica
color 2 60 mecéanica artificial no aplica
color 2 60 mecéanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica natural cemento
color 2 60 mecéanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 50 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
color 2 60 mecanica artificial no aplica
125 2 60 mecanica artificial no aplica
temp/ lugar/
dias/secado secado venta XQ’ aguien vende por que
2 60 mercados precio postor
no aplica 60 piladoras mas féacil piladora mas facil
no aplica 60 mercados precio postor
no aplica 60 piladoras | més facil x medio cesa
2 60 mercados precio postor
no aplica 60 mercados precio X medio cesa
no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa
1 60 piladoras | maés facil x medio cesa
no aplica 60 mercados precio postor
no aplica 60 piladoras | maés facil Cesa mas facil
no aplica 60 piladoras mas facil Cesa mas facil
1 60 mercados precio postor
no aplica 60 mercados precio postor
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no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 mercados precio postor
1 60 mercados precio postor

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras cesa X medio cesa

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa
2 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras mas facil piladora mas facil

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras | més facil x medio cesa
2 60 mercados precio postor

no aplica 60 mercados precio x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa X medio cesa
1 60 piladoras | més facil X medio cesa

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras mas fécil Cesa mas facil

no aplica 60 piladoras mas fécil Cesa mas facil
1 60 mercados precio postor

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 mercados precio postor
1 60 mercados precio postor

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras cesa X medio cesa

no aplica 60 mercados precio postor

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

no aplica 60 piladoras cesa x medio cesa

tiempo/ | tiempo/vende
$/saca forma/pago J/a Porque trans r K/a

37 contado si precio 1 2 camioneta
35 contado si precio 1 1 no transporta
37 contado si precio 1 2 camioneta
35 contado no tiempo 1 1 no transporta
37 auspicio si precio 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 5 camioneta
35 contado no precio 1 1 no transporta
35 contado si precio 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 3 camioneta
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37 auspicio no tiempo 1 2 camioneta
35 auspicio si precio 1 3 camioneta
segurida
37 contado no d 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 2 camioneta
segurida
35 auspicio no d 1 1 camioneta
37 contado si precio 1 3 camioneta
37 contado si tiempo 1 2 camioneta
37 contado si precio 1 2 camioneta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
36 crédito si precio 1 3 camioneta
36 contado no facilidad 1 1 no transporta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
37 contado no facilidad 1 1 no transporta
37 contado no tiempo 1 1 no transporta
37 contado si precio 1 2 camioneta
35 contado si precio 1 1 no transporta
37 contado si precio 1 2 camioneta
35 contado no tiempo 1 1 no transporta
37 auspicio si precio 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 5 camioneta
35 contado no precio 1 1 no transporta
35 contado si precio 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 3 camioneta
37 auspicio no tiempo 1 2 camioneta
35 auspicio si precio 1 3 camioneta
segurida
37 contado no d 1 3 camioneta
37 contado si precio 1 2 camioneta
segurida
35 auspicio no d 1 1 camioneta
37 contado Si precio 1 3 camioneta
37 contado si tiempo 1 2 camioneta
37 contado si precio 1 2 camioneta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
36 crédito si precio 1 3 camioneta
36 contado no facilidad 1 1 no transporta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
37 contado no auspicio 1 1 no transporta
transp | asisten/ CESA/
porque $/saca | tecnica [entidad | topico/curso | cursos porque
obtener més
tnico medio 0.75 si ONG plagas si informacion
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convenio

piladora no paga no plagas Si no responde
disponibilidad de
Unico medio 0.75 no plagas no tiempo
convenio obtener mas
piladora no paga si ONG | enfermedades si informacion
disponibilidad de
Unico medio 0.75 no plagas no tiempo
obtener més
Unico medio 0.75 no plagas Si informacion
convenio obtener mas
piladora no paga si ONG plagas si informacion
Unico medio 0.75 si ONG plagas Si no responde
obtener més
Gnico medio 0.75 si ONG fertilizacion si informacion
Unico medio 0.75 no enfermedades Si no responde
tnico medio 0.75 no enfermedades Si mas ganancia
Unico medio 0.75 no plagas no no responde
obtener més
solo eso hay 0.75 no enfermedades si informacion
Unico medio 0.75 si ONG plagas si mas ganancia
obtener més
unico medio 0.75 no enfermedades Si informacion
obtener més
tnico medio 0.75 no enfermedades si informacion
Unico medio 0.75 si ONG plagas si mejorar la economia
convenio obtener més
piladora no paga si ONG plagas si informacion
obtener més
tnico medio 0.75 si ONG |enfermedades si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG fertilizacion Si informacion
convenio manejo del obtener méas
piladora no paga si ONG cultivo Si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG plagas Si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG plagas Si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG |enfermedades Si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG plagas Si informacion
obtener més
Unico medio 0.75 si ONG plagas Si informacion
convenio
piladora no paga no plagas Si no responde
disponibilidad de
tnico medio 0.75 no plagas no tiempo
convenio obtener mas
piladora no paga si ONG | enfermedades Si informacion
disponibilidad de
Unico medio 0.75 no plagas no tiempo
obtener mas
tnico medio 0.75 no plagas Si informacion
convenio obtener mas
piladora no paga si ONG plagas Si informacion

114



Unico medio 0.75 si ONG plagas Si no responde
obtener mas
Gnico medio 0.75 Si ONG fertilizacion si informacion
Unico medio 0.75 no enfermedades Si no responde
Unico medio 0.75 no enfermedades Si mas ganancia
Unico medio 0.75 no plagas no no responde
obtener més
solo eso hay 0.75 no enfermedades Si informacion
Gnico medio 0.75 si ONG plagas Si mas ganancia
obtener mas
Gnico medio 0.75 no enfermedades si informacion
obtener més
tnico medio 0.75 no enfermedades si informacion
Gnico medio 0.75 si ONG plagas Si mejorar la economia
convenio obtener mas
piladora no paga si ONG plagas si informacion
obtener més
tnico medio 0.75 si ONG |enfermedades si informacion
convenio obtener méas
piladora no paga si ONG fertilizacion Si informacion
convenio manejo del obtener méas
piladora no paga si ONG cultivo si informacion
convenio obtener més
piladora no paga si ONG plagas Si informacion
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Base de datos de intermediarios

#
encuesta recinto instruccion # hijos Hombre
1 prado secundaria 3 3
2 prado superior 2 1
3 Flor de Maria secundaria 5 1
4 prado superior 1
5 prado secundaria 3 1
#
encuesta edad/H Mujer edad/M P/Asociacion
1 14 daule
2 10 1 17 daule
3 14 4 14 daule
4 1 5 daule
5 14 2 17 daule
# epoca/ mes/ clasifica el
encuesta variedad/arroz compra compra grano
corriente-
1 INIAP 11,14,15; SFL 09,011| verano enero cristaino
corriente-extra
2 INIAP 11,14,15; SFL 09,011 | invierno febrero grande
corriente-
3 INIAP 11,14,15; SFL 09,011| verano enero cristaino
corriente-
4 INIAP 11,14,15; SFL 09,011| verano enero cristaino
5 INIAP 11,14,15; SFL 09,011 verano enero corriente
# pre(ene- pre (may-
encuesta sub procesos abr) ags) pre(sep-dic)
1 embarque, secado, pilado 34 35 37
embarque, secado, pilado,
2 clasificacion 34 37 37
3 embarque, secado, pilado 34 35 37
4 embarque, secado, pilado 34 37 37
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5 pilado y clasificacion 35 35 38
# cantid/ cantid/
encuesta forma/pago diario semanal cantid/mesual
1 contado 80 400 1600
2 contado 100 500 2000
3 contado 200 1000 4000
4 contado 100 500 2000
5 contado 150 900 3600
# % finalidad/
encuesta cantid/anual humedad arroz almacena
1 19000 20%-21% semilla bodega
2 24000 20%-21% venta bodega
3 48000 20%-21% venta silo
4 24000 20%-21% venta bodega
5 43200 20%-21% venta silo
# tiempo prodt/
encuesta en que almacena almacena J/IE almacenaje
insectos-
1 sacas 1 semana roedores | gastoxin- cebos
insectos-
2 sacas 1 semana roedores | gastoxin- cebos
insectos-
3 granel 1 semana roedores | gastoxin- cebos
insectos-
4 sacas 1 semana roedores | gastoxin- cebos
insectos-
5 granel 1 semana roedores | gastoxin- cebos
# punto
encuesta transp/propio venta guien vende | como paga
mercado
1 Si mayorista | comerciantes contado
mercado
2 Si mayorista | comerciantes contado
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mercado

3 Si mayorista | comerciantes crédito
mercado
4 Si mayorista | comerciantes crédito
mercado
5 Si mayorista | comerciantes contado
# precio/afio |precio/actual | precio/actual
encuesta requerimiento anterior encascara pilado
1 con cascara 30-35 37 33
2 procesado 30-35 37 33
3 procesado 30-35 37 33
4 procesado 35-40 37 33
5 procesado 30-35 37 33
# volumen/ volumen/
encuesta volumen/diario semanal mensual |volumen/anual
1 80 400 1600 19000
2 75 375 1500 18000
3 150 750 3000 36000
4 80 375 1500 18000
5 1125 675 2700 32400
#
encuesta donde saca crédito
1 cooperativa
2 banco del estado
3 cooperativa
4 banco del estado
5 cooperativa
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Anexo 3
UNIVERSIDAD ESTATAL DE BOLIVAR
FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS, RECURSOS
NATURALES Y DEL AMBIENTE
ESCUELA SE INGENIERIA AGRONOMICA

“IDENTIFICACION LAS CADENAS DE COMERCIALIZACION DE
ARROZ (Oryza sativa L.) EN LOS PEQUENOS PRODUCTORES DE
LA “COOPERATIVA ALIANZA DEFINITIVA” DE LA CUENCA
CENTRAL DEL RiO DAULE; PROVINCIA DEL GUAYAS”

Egda. VIVIANA AGUIRRE

ENCUESTA DIRIGIDA A INTERMEDIARIOS

A. INFORMACION GENERAL
1. Ubicacion
a) Parroquia
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. Datos personales
a) Nombresy Apellidos

b) Instruccion:
Primaria ...
Segundaria ...l
Superior
Ninguna ...l

. Composicién Familiar
a) Numero de hijos ()
Sexo Edad

. Ocupacion de los miembros de la familia
T/Comercio E/Publico Ocupacional

. PROCEDENCIA DE LOS PROVEEDORES DEL ARROZ
El Arroz procede de proveedores de:
Recinto Daule

. VARIEDADES DEL ARROZ UTILIZADAS

PRONACA
INIAP
OraS
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. OFERTAS DE ACUERDO A LA EPOCA

a) En qué meses ha comprado més arroz:

. CLASIFICACION DEL GRANO
a) Como clasifica al arroz

- Corriente .
- Extragrande ...
- Cristalino ...

b) Que subprocesos realiza:
- Embarque ...l
- Secado = ..
- Pilado
- Clasificacion ...

. PRECIO

A qué precio ha pagado la saca de arroz en el este afio en promedio

Enero — Abril

. FORMA DE PAGO
a) Cual es la forma de pago
(0] 0] 7= To [ J

Crédito .o
AUSPICIO .o
Otras .,

. CANTIDAD DE ARROZ
a) Que cantidad de arroz compra?
Diario ..o

121



J.

K.

Semanal ...,
Mensual ..........cccoeiiiiiil.
Anual ...

OPERACIONES POST - COMPRA
a) Con que porcentaje de humedad compra

b) Con que finalidad compra el arroz?

Semilla ...
Venta ...
Consumo ...

ALMACENAMIENTO

a) Donde almacena el arroz después de la compra:
Casa.............. Bodega............... Encargado...............
Silo....cooiiiilll Oftros..............

b) En que almacena el arroz

d) Que tiempo esta almacenado el arroz
Semana.....................

e) Que problemas tiene en el almacenamiento?
Insectos..................

TRANSPORTE
a) Posee transporte propio
Si NO..coiii

b) Cual es el precio del transporte
Desde el sembrio hasta el centro de acopio

122



Desde el centro de acopio hasta el lugar que vende

L. PUNTOS DE VENTA DEL ARROZ
ACOpIO  .eiiiiiii
Tiendas ....................
Mercados ..........ccoiiiiiiiiinn.

M. A QUIEN VENDE EL ARROZ
a) Piladoras locales.............cccooiiiiiiiiiiiini,
Piladoras provinciales...........................
Mercados locales ............c.coeviiiiiiiiinnnnn.
Otros

b) Como le paga a usted el comprador
Efectivo.....................

c) Que requerimiento le pide el comprador
Concascara ........occeevvininnnnn.
Sincascara  .....oceiiiiiiiinnn.
Porcentaje de humedad.........................
X qué?

d) Qué proceso realiza a los subproductos
Cascara...................
Arrocillo...................
Polvillo.....................

N. PRECIO DE VENTA
a) Cual fue el precio de venta el afio pasado?

30a35¢(.......... ) 35a40 (........... ) 40 a 45
(ceeeeieennn ) 450 mMas (.oeuvnenene )
b) Cual es el precio actual que pagan por el arroz
Encascara ........coooiiiiinnnn.
Pilado ...l
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Otros o,

O. VOLUMEN DE ARROZ COMERCIALIZADO
Diario

Semanal
Mensual .,
Anual

P. CREDITO
a) Trabaja con crédito de:

Bancos privados ...
Bancodelestado ...
Cooperativas i
Chulcos
AUSPICIOS
Otros

UNIVERSIDAD ESTATAL DE BOLIVAR
FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS, RECURSOS
NATURALES Y DEL AMBIENTE
ESCUELA SE INGENIERIA AGRONOMICA

“IDENTIFICACION LAS CADENAS DE COMERCIALIZACION DE
ARROZ (Oryza sativa L.) EN LOS PEQUENOS PRODUCTORES DE
LA “COOPERATIVA ALIANZA DEFINITIVA” DE LA CUENCA
CENTRAL DEL RiO DAULE; PROVINCIA DEL GUAYAS”
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Egda. VIVIANA AGUIRRE

ENCUESTA DIRIGIDA A PRODUCTORES

A. INFORMACION GENERAL
1. Ubicacion
Q) ReCINtO.....cei
D) Canton. ...
C) Provincia..........coooiiiiii

2. Datos personales
a) Nombre del informante

b) Tipo de instruccion:
Primaria..............ccooiii

3. Composicion Familiar
a) Numero de hijos ()
Sexo Edad

4. Ocupaciéon de los miembros
Finca

Publico
Otra ocupacion

5. Pertenece a alguna asociacion si( ) no ()
a) En caso de si cual es la asociacion
b) Que funcion desempefa

B. TENENCIA DE LA TIERRA
a) Elterreno que posee es
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C.

b)

d)

Que extension de terreno posee aproximadamente
Hectareas (ha)...............cooiiiii
Cuadras (M?).....ccuivieeieiiieeeee e
Solar (M?). ..,

Prepara el terreno
Sl (ceeennne ) NO (\covvnenane )

Como prepara el terreno
-Mecanizado............ooooiiii
-Labranzacero.............oooiiiiiiii.
-Manual..........ooo

AREA ARROCERA

a)
b)

Cual es el areasembradadelarroz ...,

conqué variedad ...,

FERTILIZACION

a)
b)

c)

ASESOrA?. .,

PLAGAS Y ENFERMEDADES

a)
b)
c)

d)

Reconoce alasplagas si () no ()
Cuales.......cooeiiiiii

Controla las plagas si () no()

01 o U=
Con gue las combate
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e) En que Dosis

f) Reconoce a las enfermedades si () no( )
g) Cuales......cooviiiiiii
h) Controla enfermadas si( ) no ()
1) Con que las controla: manual...................ooeeeiinln.
QUIMICA. .t
1) DOSIS. ottt

. COSECHA

a) En que madurez cosecha a la panoja del arroz

Fisiologica ................ Color ........... Tiempo.......ccceuennenn.

b) Cada cuanto tiempo realiza la cosecha
1 cosecha al ano............ 2 cosechas al afno............

c) Cuanto es el rendimiento por ha............ccccoviinennn..

d) Con que cosechaelarroz.............cccoeviiiiiiinnnnn.

. SECADO

a) Qué tipo de secado realiza: natural (.......... ) Artificial
(e, )

b) El secado lo realiza en tendales de: cemento (.......... ) asfalto
(cerenenen ) madera(.......... )

c) Cuantos dias seca el arroz antes de
01 =T o

. LUGAR DE VENTA
a) Quien le compra el Arroz? Yy POrqUE?.......eeeeeeeeeeeeeeeennn.
Piladoras...........ccoooiiiiiiiii

MercadosS......ooeeviee
Ferias....ooveee i
Tiendas. ....oovveoeeee
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DESCRIPCION DE LA VENTA
a) Que cantidad de arroz

b) A quién vende y por
o U= P

c) Cuél es el precio de la

d) Cual es la forma de pago: contado......................... Crédito o
AUSPICIO. ...

. ASPECTOS DE COMERCIALIZACION

a) Cambia de comprador en el transcurso del afio:  Si (......... )

b) Tiempo empleado en:
Transportar .............c.cceevennee.
Vender el producto .....................

. TRANSPORTE
a) Como transporta su producto para la
comercializacion........................

. Recibio6 usted asistencia tecnoldgica

Si() no()
a) Que identidad le dio
Publica...........
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ANEXO 4

Evidencia de la investigacion

Foto de los cultivos de arroz inicial Foto de la planta de semillas CESA
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Foto de las personas encuestadas Foto del canal de Riego

Foto de las manchas Foto de la bomba de riego del rio Daule

290 ARRIL 1372
pmann .umn ﬂBIAITl’
WEO el T v

DAULE - !IKMYAS

Foto de las parcelas encuestadas Foto de la Cooperativa
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Foto de fangeo Sembrios de arroz listos para la cosecha

Foto de la cosecha del arroz Foto con los miembros de la Cooperativa
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Foto de la secadora en cilindro Foto de la Piladora

Anexo 5

Glosario de términos técnicos

Dihaploides.- Se aplica al organismo que se origina de un tetraploide pero
que solo contiene la mitad del complemento cromosémico normal de un
tetraploide.

Fangueo.- Nombre con que localmente se conoce al arado en profundidad.
El fangueo del arrozal es una labor agricola que consiste en batir con un tractor
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de ruedas de hierro la superficie de las parcelas para airearlas e incorporar al
suelo la paja y rastrojos que quedan como restos de la cosecha después de la

siega con las cosechadoras.

Flosculo.- Flor pequefia de las compuestas, laciniada o tubulosa. Cada una
de las florecitas de corola cerrada que forman parte de una flor compuesta.

Gametoclonales.- Variacion en el fenotipo, de origen tanto genético como
epigenico, epigenico expresado por gametoclones.

Lamina de agua.- Volumen de agua en milimetros (mm) caida por unidad de

superficie. Una ldmina de 1 mm representa 1 litro/m2 de superficie.

Mercadotecnia.- El término marketing es un anglicismo que tiene diversas
definiciones. Segun Philip Kotler (considerado por algun padre del marketing)
es «el proceso social y administrativo por el cual los grupos e individuos

satisfacen sus necesidades al crear e intercambiar bienes y servicios.

Mucilaginosa.- El mucilago es una sustancia vegetal viscosa, coagulable al
alcohol. También es una soluciéon acuosa espesa de una goma o dextrina

utilizada para suspender sustancias insolubles y para aumentar la viscosidad.

Paritarias.- Son comisiones especiales, integradas en numeros iguales por
representantes de trabajadores y de empresarios, que tienen la facultad de
analizar puntos especificos de las relaciones laborales (salarios, condiciones
de trabajo, horarios, etcétera), intervenir en conflictos y modificar los convenios

colectivos de trabajo.

Poligénico.- Es el conjunto responsable de muchos caracteres vegetales

como el peso, forma, altura, color y metabolismo. La herencia poligénica no se
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expresa en absoluto como caracteres discretos, como en el caso de los
caracteres mendelianos. En vez de ello los caracteres poligénicos se
reconocen por expresarse como graduaciones de pequefias diferencias (una
variacion continua). El resultado forma una curva con un valor medio en el pico

y valores extremos en ambas direcciones.

Semilla certificada.- Semilla obtenida a partir de la semilla genética o de
fundacion o de semilla registrada, que cumple con los requisitos minimos
establecidos en el reglamento especifico de la especie o grupo de especies y
ha sido sometida al proceso de certificacion.

Trillar.- Se denomina trilla a la operacién que se hace con los cereales, tras la

siega o cosecha, para separar el grano de la paja.
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ANEXO 6

Listado de agricultores encuestados

Apellidos y nombres de los miembros de la
cooperativa "Alianza Definitiva ~

NUmero de
cedula

CHIRIGUAYA MORAN YOLANDA GERMANIA

091292235-8

CORTES ALVARADO JULIO ALBERTO

090186316-7

CORTES ZAMBRANO ALBERTO BRITO

CORTEZ ALVARADO RUFINO HECTOR

DUME BAJANA PABLA MARISOL

091617667-0

FAJARDO BARZOLA VICTOR IGNACIO

090158246-0

FAJARDO DIAS LUIS SANTIAGO

090973306-5

FAJARDO DIAZ PAULINA NARCISA DE JESUS

090973278-6

FAJARDO SANCHEZ GERMAN CLAUDIO

GAVILANES FUENTES REYES FRANCISCO

090992631-3

GONZALES BAJANA EUFROCINA ANGELA

090167718-7

GUARANDA BONILLA ANATOLIA TEODORA

090992718-8

GUARANDA FAJARDO CALIPSO JAVIER

090992382-3

JURADO MORA ILDA VICTORIA

091019505-6

LOPEZ SANCHEZ MARIA SEVERINA

090842891-8

LOPEZ TORRES GISELLA ROSANA

091286145-7

MARTINEZ RUIZ ISABEL MARIA

090362153-0

MERCHAN CORTEZ EUSEBIO HERMENEGILDO

MERCHAN CORTEZ CLEMENCIA FELICITA

090078590-8

MERCHAN CORTES HILDA CRISTINA

090281756-8

MERCHAN SANCHES TITO LEONARDO

090147321-5

MORAN GONZALES YESENIA MARISOL

091526100-2

MOSQUERA CASTRO SIXTO GUSTAVO

090583931-2

NIETO CASTRO RICARDINA DOLORES

090504022-6

PLUAS MORENO RICARDO SATURNINO

PLUAS PORTILLO GLADYS DORI

091115894-7

RAMIREZ GARCIA PABLO ANIBAL

RONQUILLO ALVARADO WALTER FORTUNATO

091303461-7

RUIZ RUIZ ISIDRO ELADIO

090271468-2

RUIZ VARGAS BIENVENIDA ALEXANDRA

090285681-4

SALAZAR BAJANA AUGUSTO ARTEMIO

090758438-7

SALAZAR DUQUE HOLANDA MARIA

090490940-5

SALAZAR VERA LUCIA DE LAS MERCEDES

090730162-6

SALDANA AREVALO CLOTILDE DEL ROSARIO

090158133-2
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SALDANA AREVALO ETELVINA ZENOBIA

090158129-8

SALDANA VARGAS JACINTO PROCULO

090167629-6

TELLO ADRIAN JOSE IDALFONSO

091294556-5

TELLO ADRIAN MAGNO PIO

090362148-0

TELLO ROMAN SEGUNDO ELADIO

090970988-3

TORRES ACOSTA VICTOR MIGUEL

090955311-7

TUTIVEN CASTRO ROSA ANDREA

090362242-1

VARGAS ALVARADO ESPERANZA ROSARIO

090764946-1

VARGAS VARGAS CLEMENTE EZEQUIEL

VARGAS VARGAS ANTONIO EDISON

090700619-1

VERA PLUAS NELLY MARIA

090390599-6

VERA PLUAS MARCOS ELADIO

090398408-6

ZAMBRANO MORAN LUIS FRANCISCO

090158036-5

ZAMBRANO PITA JULIO ERASMO

090275036-3

ZAMBRANO VARGAS CECILIO FELIPE

091239497-6
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FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS, RECURSOS ™"
NATURALES Y DEL AMBIENTE

BOLETIN DE PRENSA No. 021

El Laguacoto, 2 de febrero del 2015

El comercio del arroz de pequenos productores
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Viviana Aguirre en la Planta de Semillas del CESA, sitio en donde los
productores de arroz de la Cooperativa entregan el producto.

Con el proposito de identificar las cadenas de comercializacion en arroz de
los pequeiios productores de la “Cooperativa Alianza Definitiva” de la Cuenca
Central del rio Daule, provincia del Guayas, Viviana Aguirre Quezada, egresada
de la Carrera de Ingenieria Agronomica elaboro este trabajo de Investigacion.
Los objetivos son conocer el volumen de produccion de arroz de los 52
productores de esta Cooperativa; identificar las principales cadenas de
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comercializacion del arroz en la zona de influencia; y, determinar el costo de
produccion por unidad superficie. Viviana Aguirre un su trabajo de Tesis
sefiala: “En el Ecuador el cultivo de arroz se realiza tanto en el invierno, como
en el verano, donde se depende mayoritariamente del agua de riego”. “El
Tercer Censo Nacional Agropecuario del 2002 establece para el rubro arroz,
343.936 hectareas sembradas en 75.814 unidades de produccion, el 80% de
las cuales corresponde propiedades menores a 10 hectareas”, agrega.

“La distribucion de la superficie del cultivo se encuentra practicamente
dividida en dos provincias: Guayas con el 52% y Los Rios con un 42%. El 6%
restante es cultivado en otras provincia del litoral, asi como en Loja y en la
Amazonia”, manifiesta. “Los productores de arroz en la cuenca central del rio
Daule son de dos tipos: Pequenos productores que cultivan un maximo de tres
cuadras y grandes productores que estan por encima de las tres cuadras. Los
pequenos productores se asociacion entre si para entregar o vender su
produccion a las diferentes empresas que ellos deseen”, informa Viviana
Aguirre.

La técnica que se utiliza para esta investigacion es a través de cuestionarios
de preguntas variables semiestructuradas, de facil comprension, de tipo
cerrado, que contienen las variables dispuestas que ayudaran a determinar las
cadenas de comercializacion y los beneficios para los pequenos productores
de arroz de esta geografia.

g
2.
S

(g

Visita de los miembros del Tribunal al trabajo de Investigacion de Viviana
Aguirre. El Ing. Luis de la Cadena, (de camisa a cuadros) Gerente Técnico
de CESA AGROSEP, Planta de Promocion de Semillas y Piladora.
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RELACIONES PUBLICAS
FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS

BOLETIN DE PRENSA No. 023

El Laguacoto, 4 de febrero del 2015

Investigacion para vislumbrar el enfoque social

Viviana Aguirre en las instalaciones de CESA - AGROSEP, desde donde
realiza su Tesis en torno a la comercializacion de arroz en Daule.

Para el Ing. Luis de la Cadena, Gerente Técnico de CESA - AGROSEP, Fundacion
Central Ecuatoriana de Servicios Agricolas, con Planta de Produccion de
Semilla y Piladora, unica Sede en la Costa, la Tesis de Viviana Aguirre:
Identificar las cadenas de comercializacion en arroz de los pequefios
productores de la “Cooperativa Alinza Definitiva” de la Cuenca Central del rio
Daule, provincia del Guayas, ayudara a entender el enfoque social, ver el
comportamiento fundamentalmente del pequeno agricultor, del por qué se
mantiene en esta Cooperativa.
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“Se reviso el Proyecto de Tesis, las encuestas. Nos gustaria ver el resultado.
Con esta Tesis se partié para ver el mercado del arroz, a quién vende el
agricultor, porqué lo vende, como se lo puede observar desde un enfoque
diferente, de alguien que nunca ha visto el negocio del arroz”, manifesto.

“También la parte de beneficio economico. Hay muchas personas, que se
observo en datos en la Tesis, de ver que lo vendian a piladoras y muchas veces
el pago era menor. Hay gente que promueve el cultivo inyectando dinero, para
después, esa gente, cosechar el arroz”, expreso.

“La Tesis de Viviana es una parte de otra Tesis mas de un Masterado y un
Doctorado. Ver como se diferencia esta Cooperativa de otros sitios de
produccion de arroz y aparte, ver como se ha involucrado CESA directa o
indirectamente en los productores de la zona”, pronuncio.

“Nosotros tenemos como referencia de que el arroz de aqui es mejor pagado,
que nuestros cultivos, al ser casi todos de semilla certificada y que lo compran
aqui la mayor parte de productores y beneficiarios, la calidad de arroz es muy
buena. Si CESA esta aqui trabajando, debe influir de mejor manera y esta Tesis
nos va a ayudar a ver a donde debemos apuntalar. No se ha cambiado durante
anos la forma de cultivo. Es algo bueno, porque la mano de obra es de gente
de la zona. Aparte de ellos tener su ingreso, generan trabajo y como CESA
estamos generando trabajo aqui”, culmino el Ing. de la Cadena.
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Plantaciones de arroz, en su gran mayoria con semilla certificada para
obtener un producto de buena calidad y apoyar a los agricultores de la
zona, segun su Gerente.

RELACIONES PUBLICAS
FACULTAD DE CIENCIAS AGROPECUARIAS
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